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الجزء الرابع 

التسويق التصديرى

3:current step


الجزء الثالث 

الأسواق

2:current step


 الجزء الثانى  

 الإنتاج 

1:current step


 الجزء الأول  

 جاهزية المنشأة 

استراتيجية تسعير لمنتجات الشركة •
الاتفاقيات التجارية الدولية المبرمة •

مع مصر 
المميزات والحوافز التى تمنحها •

الحكومة المصرية للمصدرين
المصطلحات التجارية العالمية •

 ( Incoterms)
التسويق الإلكتروني •

دراسة الأسواق المستهدفة•
      (السعودية/الامارات/إنجلترا) 

سعر الشركة منافس للأسعار فى •
الأسواق الدولية

تسجيل إسم الشركة أوعلامتها •
التجارية فى الأسواق المستهدفة

طريقة دخول الأسواق المستهدفة •
قائمة بالمعارض الدولية  •

تطوير أو تحسين المنتجات للمنافسة •
المدة الزمنية اللازمة لاستيفاء طلبية •

التصدير 
الحد الأدني والأقصي للكميات التي •

تستطيع تصديرها 

مكونات المشروع•

الهيكل التنظيمى للشركة •

 انشاء وسائل الترويج  •

تسجيل خاص بأعمال التصدير•

تهيئة الوضع المالى •

رؤية وإستراتيجية الشركة للتصدير•

المعوقات التى واجها المنافس  •



الجزء الأول : جاهزية المنشأة 
1- مكونات المشروع

- مكتب إداري وھو المقر الرسمي للمشروع .  

- تجھیزات المكتب من فرش واجھز اتصال حدیثة وكمبیوتر.  

- فایل كامل عن جمیع شركات الشحن والتفریغ فى بلدك.  

- سیارة خاصة.  

- حساب فى البنك بالدولار الأمریكى أو الیورو.  

- رأس مال جید .  

-علاقات ولو طفیفة فى بعض البلدان الأخرى. 



الجزء الأول : جاهزية المنشأة 
2- الهيكل التنظيمي للشركة

مدير تصدير▪

مشرف معارض▪

تخليص جمركى▪

خدمة عملاء مستوردين▪

تسويق خارجى وتعاقدات▪

مسئول شحن▪

 * تدريب طاقم العمل على القيام بالمهام التى تتطلبها العملية التصديرية والتجارة الدولية 

(نقدم هذه الخدمة في مجموعة خدماتنا) 



الجزء الأول : جاهزية المنشأة 
3- انشاء وسائل الترويج 

موقع إلكتروني 

 كتالوجات 

يستهدف المشترین الدولیین/ الموزعین/ الوكالات  

(نقدم هذه الخدمة في مجموعة خدماتنا) 



الجزء الأول : جاهزية المنشأة 
4- تسجيل خاص بأعمال التصدير

تسجيل خاص بأعمال التصدير 

1- سجل مصدرين 

2- تسجل فى المجلس التصديرى للإشتراك فى المعارض والبعثات التجارية 

3- الحصول  علي شهادات جودة لضمان جودة المنتجات  

4- أول ما تطلب لضمان إسترداد حقك هو طلب فتح إعتماد مستندى غير قابل للإلغاء ... 



الإعتماد المستندى 
  

أولا: تعریف الاعتماد المستندي: 

الاعتماد المستندى ھو تعھد مكتوب صادر من بنك ( یسمى المصدر ) بناء على طلب المشتري ( مقدم الطلب أو الآمر ) لصالح البائع ( المستفید ). ویلتزم البنك بموجبھ 
بالوفاء في حدود مبلغ محدد خلال فترة معینة متى قدم البائع مستدات السلعة مطابقة لتعلیمات شروط الاعتماد. وقد یكون التزام البنك بالوفاء نقدا أو بقبول كمبیالة. 

ثانیا: أھمیة الاعتماد المستندي: 

  

ویستعمل الاعتماد المستندي في تمویل التجارة الخارجیة، وھو یمثل في عصرنا الحاضر الاطار الذي یحظى بالقبول من جانب سائر الأطراف الداخلین في میدان التجارة 
الدولیة بما یحفظ مصلحة ھؤلاء الاطراف جمیعا من مصدرین ومستوردین. 

  

· بالنسبة للمصدر، یكون لدیھ الضمان - بواسطة الاعتماد المستندى - بأنھ سوف یقبض قیمة البضائع التى یكون قد تعاقد على تصدیرھا وذلك فور تقدیم وثائق شحن 
البضاعة إلى البنك الذي یكون قد أشعره بورود الاعتماد. 

  

· وبالنسبة للمستورد، فإنھ یضمن كذلك أن البنك الفاتح للاعتماد لن یدفع قیمة البضاعة المتعاقد على استیرادھا الا بتقدیم وثائق شحن البضاعة بشكل مستكمل للشروط 
الواردة في الاعتماد المستندى المفتوح لدیھ. 



ثالثا: أطراف الاعتماد المستندي 

  

یشترك في الاعتماد المستندي أربعة أطراف ھي: 

1. المشتري: ھو الذى یطلب فتح الاعتماد، ویكون الاعتماد في شكل عقد بینھ وبین البنك فاتح الاعتماد. ویشمل جمیع النقاط التى یطلبھا المستورد من المصدر. 

2. البنك فاتح الاعتماد: ھو البنك الذى یقدم إلیھ المشتري طلب فتح الاعتماد، حیث یقوم بدراسة الطلب. وفي حالة الموافقة علیھ وموافقة المشتري على شروط البنك، یقوم 
بفتح الاعتماد ویرسلھ إما إلى المستفید مباشرة في حالة الاعتماد البسیط، أو إلى أحد مراسلیھ في بلد البائع في حالة مشاركة بنك ثاني في عملیة الاعتماد المستندي. 

  

 تعریف المستفید: ھو المصدر الذى یقوم بتنفیذ شروط الاعتماد في مدة صلاحیتھ. وفي حالة ما إذا كان تبلیغھ بالاعتماد معززا من البنك المراسل في بلده، فإن كتاب 
التبلیغ یكون بمثابة عقد جدید بینھ وبین البنك المراسل، وبموجب ھذا العقد یتسلم المستفید ثمن البضاعة إذا قدم المستندات وفقا لشروط الاعتماد. 

البنك المراسل: ھو البنك الذي یقوم بإبلاغ المستفید بنص خطاب الاعتماد الوارد إلیھ من البنك المصدر للاعتماد في الحالات التي یتدخل فیھا أكثر من بنك في تنفیذ عملیة 
الاعتماد المستندي كما ھو الغالب. وقد یضیف ھذا البنك المراسل تعزیزه إلى الاعتماد، فیصبح ملتزما بالالتزام الذي التزم بھ البنك المصدر، وھنا یسمى بالبنك المعزز. 



رابعا: خطوات تنفیذ الاعتماد المستندي من بنك واحد 

  

1. مرحلة العقد التجاري الأصلي: 

إن التزام المشتري بفتح الاعتماد المستندي ینشأ نتیجة ابرامھ لعقد تجاري معین مع المستفید، والغالب أن یكون ذلك العقد عقد بیع، وفیھ یشترط البائع على المشتري دفع 
الثمن عن طریق اعتماد مستندي. وقد یكون ذلك العقد عقد إجارة أو وكالة بأجرة أو غیرھا من العقود. 

  

2. مرحلة عقد فتح الاعتماد: 

بعد إبرام المشتري لعقد البیع وتعھده فیھ بفتح الاعتماد، فإنھ یتوجھ إلى البنك طالبا منھ أن یفتح اعتمادا لصالح البائع بالشروط التي اتفق ھو علیھا مع ھذا البائع، والتي 
یذكرھا المشتري في طلبھ الموجھ إلى البنك كي یقبل البائع تنفیذ التزاماتھ الناشئة من عقد البیع. ویسمى ھذا المشتري: الآمر أو طالب فتح الاعتماد. 

  

وعندما یقبل البنك طلب الآمر ویفتح الاعتماد فإنھ ینفذ التزاما علیھ ھو نشأ أما الآمر من عقد الاعتماد المبرم بینھا، ولا علاقة للبنك بعقد البیع الذي لا صلة لھ بھ قانونا. 

  

3. مرحلة تبلیغ الاعتماد: 

یقوم بنك المشتري ( الآمر ) بإصدار الاعتماد، ویرسل خطاب الاعتماد المستندي إلى المستفید مباشرة متضمنا الإخطار بحقوق والتزامات كل من البنك المصدر للاعتماد 
والمستفید من الاعتماد. 

 



4. مرحلة تنفیذ الاعتماد: 

یقوم المستفید بشحن السلعة، وتقدیم المستندات المطلوبة في خطاب الاعتماد إلى البنك الذي یتولى فحصھا وقبولھا إن كانت مطابقة، ویدفع البنك حینئذ المبلغ الوارد في 
الخطاب أو یقبل الكمبیالة أو یخصمھا بحسب المنصوص علیھ في الخطاب. 

  

وبعد ذلك ینقل البنك ھذه المستندات إلى المشتري الذي یرد إلیھ ما دفعھ بالإضافة إلى المصاریف إذا لم یكن قد عجل لھ ھذه المبالغ. ویستطیع المشتري عن طریق ھذه 
المستندات تسلم السلعة. 

خامسا: أنواع الاعتمادات المستندیة 

  

1. تصنیف الاعتمادات من حیث قوة تعھد البنك المصدر 

تتخذ الاعتمادات المستندیة صورا مختلفة، یمكن تصنیفھا من حیث قوة التعھد (أي مدى التزام البنوك بھا) إلى نوعین ھما الاعتماد القابل للالغاء والاعتماد القطعي (غیر 
القابل للإلغاء ). 



تعریف الاعتماد القابل للإلغاء : 

الاعتماد القابل للإلغاء أو النقض ھو الذي یجوز تعدیلھ أو إلغاؤه من البنك المصدر لھ في أي لحظة دون اشعار مسبق للمستفید. وھذا النوع نادر الاستعمال حیث لم یجد 
قبولا في التطبیق العملي. 

تصنیف الاعتمادات من حیث قوة تعھد البنك المراسل •

یمكن تقسیم الاعتماد القطعي إلى قسمین اعتماد معزّز واعتماد غیر معزّز. 

-الاعتماد المستندي غیر المعزّز 

بموجب الاعتماد المستندي غیر المعزّز، یقع الالتزام بالسداد للمصدّر على عاتق البنك فاتح الاعتماد، ویكون دور البنك المراسل في بلد المصدّر مجرد القیام بوظیفة 
الوسیط في تنفیذ الاعتماد نظیر عمولة، فلا الزام علیھ إذا أخل أحد الطرفین بأي من الشروط الواردة في الاعتماد. 

الاعتماد القطعي المعزّز •

في الاعتماد القطعي المعزّز، یضیف البنك المراسل في بلد المستفید تعھده إلى تعھد البنك الذى قام بفتح الاعتماد، فیلتزم بدفع القیمة في جمیع الظروف ما دامت 
المستندات مطابقة للشروط، وبالتالي یحظى ھذا النوع من الاعتمادات بوجود تعھدین من بنكین (البنك فاتح الاعتماد والبنك المراسل في بلد المستفید) فیتمتع المصدر 

المستفید بمزید من الاطمئنان وبضمانات أوفر بإمكانیة قبض قیمة المستندات. 

ر على التاجر المستورد، فقد لا توجد حاجة  وبطبیعة الحال لا یطلب البنك فاتح الاعتماد تعزیز الاعتماد من البنك المراسل إلا عندما یكون ذلك جزءا من شروط المصدِّ
لذلك إذا كان البنك فاتح الاعتماد ھو أحد البنوك العالمیة المشھورة لعظم ثقة الناس بھا. كما أن البنوك المراسلة لا تقوم بتعزیز الاعتمادات إلا إذا توافرت عندھا الثقة 

بالبنك المحلي فاتح الاعتماد، ویكون ذلك نظیر عمولة متفق علیھا. 

تصنیف الاعتمادات من حیث طریقة الدفع للبائع المستفید •

یمكن تقسیم الاعتماد المستندي من حیث طریقة الدفع للبائع المستفید ( تنفیذ الاعتماد ) إلى اعتماد اطلاع، واعتماد قبول أو لأجل، واعتماد الدفعات المقدمة.



اعتماد الاطلاع 

في اعتماد الاطلاع، یدفع البنك فاتح الاعتماد بموجبھ كامل قیمة المستندات المقدمـة فور الاطلاع علیھا والتحقـق من مطابقتھا للاعتمـاد، ویكون الدفع من أموال البنك في 
حالة اعتماد المرابحة، أما في حالة اعتماد الوكالة فإن البنك یقوم بابلاغ عمیلھ طالب فتح الاعتماد بوصول المستندات ویطلب منھ توقیعھا وتسلمھا ودفع قیمتھا كاملة مع 

العمولات المضافة ( أو ما بقي من قیمتھا على افتراض أنھ سلمّ دفعة مقدمة عند فتح الاعتماد ) أو یقید ذلك فورا على حسابھ. وھذا النوع ھو أكثر الاعتمادات شیوعا. 

  

اعتماد القبول 

في اعتماد القبول، ینص على أن الدفع یكون بموجب كمبیالات یسحبھا البائع المستفید ویقدمھا ضمن مستندات الشحن، على أن یستحق تاریخھا في وقت لاحق معلوم. 
والمسحوبات المشار إلیھا أما أن تكون على المشتري فاتح الاعتماد، وفي ھذه الحالة لا تسلم المستندات إلا بعد توقیع المشتري بما یفید التزامھ بالسداد في التاریخ المحدد 
لدفعھا. وأما أن تكون مسحوبة على البنك فاتح الاعتماد الذى یتولى نیابة عن المشتري توقیعھا بما یفید التزامھ بالسداد في الأجل المحدد لدفعھا. أو یسحبھا على المشتري 

ویطلب توقیع البنك الفاتح بقبولھا أو التصدیق علیھا. ویختلف اعتماد الدفع الآجل عن اعتماد القبول في أن المستفید لا یقدم كمبیالة مع المستندات. 

  

اعتماد الدفعات 

اعتمادات الدفعات المقدمة أو الاعتمادات ذات الشرط الأحمر ھي اعتمادات قطعیة یسمح فیھا للمستفید بسحب مبالغ معینة مقدما بمجرد اخطاره بالاعتماد، أي قبل تقدیم 
المستندات. وتخصم ھذه المبالغ من قیمة الفاتورة النھائیة عند الاستعمال النھائي للاعتماد، وسمیت ھذه الاعتمادات بھذا الاسم لأنھا تحتوي على ھذا الشرط الخاص الذى 

یكتب عادة بالحبر الأحمر للفت النظر إلیھ. ویقوم البنك المراسل بتسلیم الدفعة المقدمة للمستفید مقابل إیصال موقع منھ إلى جانب تعھد منھ بردھا إذا لم تشحن البضاعة أو 
یستعمل الاعتماد خلال فترة صلاحیتھ، ویلتزم البنك المصدر بتعویض البنك المراسل عند أول طلب منھ. فإذا لم ینفذ الاعتماد وعجز المستفید عن رد الدفعة المقدمة فإن 

الآمر مسؤول عن التعویض للبنك المصدر. وقد یتم تسلیم الدفعة المقدمة مقابل خطاب ضمان بقیمة وعملة الدفعة المقدمة. ویستخدم ھذا النوع من الاعتمادات لتمویل 
التعاقدات الخاصة بتجھیز المصانع بالآلات والمعدات وإنشاء المباني، أو التعاقدات الخاصة بتصنیع بضاعة بمواصفات خاصة لا تلائم إلا مستوردھا وحده، أو كونھا 

تحتاج لمبالغ كبیرة من أجل تصنیعھا.



. تصنیف الاعتمادات من حیث طریقة سداد المشتري الآمر بفتح الاعتماد 

یمكن تقسیم الاعتمادات المستندیة من حیث مصدر تمویلھا، فقد تكون ممولة تمویلا ذاتیا من قبل العمیل طالب فتح الاعتماد، أو ممولة تمویلا كاملا أو جزئیا من طرف 
البنك فاتح الاعتماد. 

  

الاعتماد المغطى كلیا 

الاعتماد المغطى كلیا ھو الذى یقوم طالب الاعتماد بتغطیة مبلغھ بالكامل للبنك، لیقوم البنك بتسدید ثمن البضاعة للبائع لدى وصول المستندات الخاصة بالبضاعة إلیھ. 
فالبنك في ھذه الحالة لا یتحمل أي عبء مالي لأن العمیل الآمر یكون قد زوده بكامل النقود اللازمة لفتحھ وتنفیذه، أو یكون في بعض الحالات قد دفع جزءا من المبلغ 

عند فتح الاعتماد ویسدد الباقي عند ورود المستندات، فھذه الحالة تأخذ حكم التغطیة الكاملة. 

  

ولكن یظل البنك في الاعتماد المغطى كلیا مسؤولا أمام عمیلھ عن أي استعمال خاطئ للنقود مثل دفعھا للمستفید إذا لم تكن شروط الاعتماد قد توافرت أو إذا تأخر فیھا، 
كما یسأل عن أي خطأ مھني یرتكبھ البنك المراسل في مھمتھ. 

  

الاعتماد المغطى جزئیا 

الاعتماد المغطى جزئیا ھو الذى یقوم فیھ العمیل الآمر بفتح الاعتماد بدفع جزء من ثمن البضاعة من مالھ الخاص، وھناك حالات مختلفة لھذه التغطیة الجزئیة مثل أن 
یلتزم العمیل بالتغطیة بمجرد الدفع للمستفید حتى قبل وصول المستندات، أو الاتفاق على أن تكون التغطیة عند وصول المستندات، أو أن یتأخر الدفع إلى حین وصول 

السلعة. 

ویساھم البنك في تحمل مخاطر تمویل الجزء الباقي من مبلغ الاعتماد. وتقوم البنوك التقلیدیة باحتساب فوائد على الأجزاء غیر المغطاة، وھي فوائد ربویة محرمة تتجنبھا 
البنوك الاسلامیة باستخدام بدیل آخر یسمى اعتماد المشاركة. 

 



الاعتماد غیر المغطى 

الاعتماد غیر المغطى ھو الاعتماد الذي یمنح فیھ البنك تمویلا كاملا للعمیل في حدود مبلغ الاعتماد حیث یقوم البنك بدفع المبلغ للمستفید عند تسلم المستندات، ثم تتابع 
البنوك التقلیدیة عملائھا لسداد المبالغ المستحقة حسبما یتفق علیھ من آجال وفوائد عن المبالغ غیر المسدد. وتختلف البنوك الاسلامیة في كیفیة تمویل عملائھا بھذا النوع 

من الاعتمادات حیث تعتمد صیغة تعامل مشروعة تسمى اعتماد المرابحة. 

. تصنیف الاعتمادات من حیث الشكل 

یمكن أیضا تقسیم الاعتمادات من حیث الصورة والشكل إلى ثلاثة أنواع: الاعتماد القابل للتحویل، و الاعتماد الدائري أو المتجدد، و الاعتماد الظھیر . 

  

الاعتماد القابل للتحویل 

ض بالدفع أن یضع ھذا الاعتماد كلیا أو جزئیا تحت تصرف  الاعتماد القابل للتحویل ھو اعتماد غیر قابل للنقض ینص فیھ على حق المستفید في الطلب من البنك المفوَّ
مستفید آخر، ویستخدم ھذا النوع غالبا إذا كان المستفید الأول وسیط أو وكیل للمستورد في بلد التصدیر، فیقوم بتحویل الاعتماد بدوره إلى المصدرین الفعلیین للبضاعة 

نظیر عمولة معینة أو الاستفادة من فروق الأسعار. وتتم عملیة التحویل باصدار اعتماد جدید أو أكثر لصالح المستفید الأول أو المستفیدین التالین، ولا یعني التحویل 
تظھیر خطاب الاعتماد الأصلي نفسھ أو تسلیمھ للمستفید الثاني. ویشترط لإمكان التحویل موافقة الآمر والبنك المصدر للاعتماد الأصلي والمستفید الأول. 



  

الاعتماد الدائري أو المتجدد 

الاعتماد الدائري أو المتجدد ھو الذي یفتح بقیمة محددة ولمدة محددة غیر أن قیمتھ تتجدد تلقائیا إذا ما تم تنفیذه أو استعمالھ، بحیث یمكن للمستفید تكرار تقدیم مستندات 
لعملیة جدیدة فى حدود قیمة الاعتماد، وخلال فترة صلاحیتھ، وبعدد المرات المحددة فى الاعتماد. وقد یكون تجدد الاعتماد على أساس المدة أو على أساس المبلغ. أم 

تجدده على أساس المبلغ فمعناه أن تتجدد قیمة الاعتماد حال استخدامھ بحیث یكون للمستفید أن یحصل على مبلغ جدید كلما قدم مستندات بضاعة جدیدة خلال مدة سریان 
الاعتماد. أما تجدده على أساس المدة فمعناه أن یفتح ھذا الاعتماد بمبلغ محدد، ویتجدد مبلغھ تلقائیا لعدة فترات بنفس الشروط، فإذا تم استعمالھ خلال الفترة الأولى تجددت 

قیمتھ بالكامل لیصبح سارى المفعول خلال الفترة التالیة وھكذا. 

وھذا النوع قلیل الاستخدام ولا یفتح فى العادة إلا لعملاء ممتازین یثق البنك فى سمعتھم، ویستعمل خصوصا لتمویل بضائع متعاقد علیھا دوریا. 

الاعتماد الظھیر 

الاعتماد الظھیر ( أو الاعتماد مقابل لاعتماد آخر ) یشبھ الاعتماد القابل للتحویل حیث یستعمل في الحالات التى یكون فیھا المستفید من الاعتماد الأصلي وسیطا ولیس 
منتجا للبضاعة كأن یكون مثلا وكیلا للمنتج، وفي ھذه الحالة یقوم المستفید بفتح اعتماد جدید لصالح المنتج بضمانة الاعتماد الأول المبلغ لھ. ویستخدم ھذا الأسلوب 
خصوصا إذا رفض المستورد فتح اعتماد قابل للتحویل أو في حالة طلب المنتج شروطا لا تتوفر في الاعتماد الأول، وعادة ما تكون شروط الاعتماد الثاني مشابھة 

للاعتماد الأصلي باستثناء القیمة وتاریخ الشحن وتقدیم المستندات التى تكون في الغالب أقل وأقرب لیتیسّر للمستفید الأول اتمام العملیة وتحقیق الربح من الفرق بینھما. 



القرارات المحلیة المصریة بشأن تصدیر المحاصیل الزراعیة  

وان كنا نتعاون مباشرة مع المزرعة وھو الافضل والاكثر ربحیھ من الشراء من وسیط فأكدت 
وزارة الزراعة واستصلاح الأراضي، على ضرورة المشاركة في منظومة تكوید المزارع 

الجدیدة لتصدیر الحاصلات الزراعیة، والتي صدر بھا قرار من السید القصیر وزیر الزراعة 
واستصلاح الأراضي. 

وأعلن الحجر الزراعي المصري التابع لوزارة الزراعة،  عن بدء التقدیم على تكوید الموالح 
لمزارع التصدیر حتي یوم 31 دیسمبر 2022. 

الشروط والأوراق المطلوبة لعملیة التكوید  

  

1. تسلیم المستندات المطلوبة بمكتب الحجر الزراعي المصري 

2. دفع الرسوم المقررة. 

3. تحدید میعاد زیارات الفحص. 

4. استلام شھادة التكوید.



المستندات المطلوبة لعملیة التكوید بالنسبة لكل من المزرعة – المحطة – مركز التعبئة 

بطاقة الرقم القومي •

أوراق الحیازة أو عقد ایجار المزرعة وھى: •

1-إیصال تسدید رسوم معاینة بالحجر الزراعى ) 055 للمزرعة 

– 055 للمحطة ومركز التعبئة  

2-شھادة جودة (Gab Global) (ساریة ) للعنب –الفراولھ  

– الفلفل عدا الرمان والجوافة للموسم الحالى 

3-شھادة جودة ( BRC – ISO22000 ) بالنسبة للمحطة 

4-صورة من عقد الملكیة أو الحیازة فى حالة الملك 

5-صورة من عقد الإیجار أو شراء المحصول فى حالة الإیجار أو شراء المحصول 

6-صورة بطاقة البائع والمشترى او المؤجر والمستأجر أو المالك 

2000-7جنیھ مصرى رسوم المعاینة  

8-إستمارة طلب فحص مكتملة البیانات  

.(BRC) وشھادة( ISO22000)9-مراكز التعبئة فقط معافى من شھادة الأیزو



الجزء الأول : جاهزية المنشأة  
5- تهيئة الوضع المالى

لابد من ادراك توزیع القدرة المالیة لیس فقط على شراء المنتج ولكن ایضا ل  

تمویل الأنشطة الدعائیة ▪

تسجیل منتجاتھا فى الأسواق ▪

زیادة الإنتاج ▪

تمیز التعبئة والتغلیف  ▪

تغییر مواصفات معینة فى المنتج لإستیفاء شروط الأسواق الدولیة ▪

التصنیع لحساب الغیر▪



الجزء الأول : جاهزية المنشأة  
6- رؤية وإستراتيجية الشركة للتصدير

من اھم الاسس التى تعمل علیھا شركات الاستیراد والتصدیر  

زیادة الأرباح ومعدل النمو ▪

 زیادة دورة حیاة المنتج ▪

 زیادة التنافسیة ▪

 مواجھة مشاكل فى السوق المحلى▪



الجزء الأول : جاهزية المنشأة  
7- المعوقات التى واجها المنافس 

مشاكل خاصة بالمنتج ▪

 لوجستیات العمل والنقل ▪

 طرق الدفع ▪

ولابد من وجود خطة تصدیریة بعد 3 شھور من الافتتاح ▪

▪PEST تحلیل البیئة العامة



PEST( تحليل البيئة العامة) مؤشرات المخاطر والتطور نقاط التحليل للبيئة العامة
العقوبات الدولية على المنتجات او بعض البلدان  -

الإعفاءات ودعم الصادرات -

يجب على المؤسسة العمل ضمن نظام السياسة الحديث والالتزام بِإطار عمل قانونيّ، حيث تتأثر القرارات التسويقيّة بالعوامل السياسيّة والقانونيّة، ولذلك فقد قامت العديد من الحكومات بوضع سلسلة -
من التشريعات لتنظيم العمليّات التجاريّة وتقييد الممارسات التجاريّة غير العادلة لحماية المستهلك والمصالح الاجتماعيّة، مما سيضع تحديات كبيرة أمام مدراء التسويق لذلك يجب عليهم إدراك النهج 

الذي تقوم الحكومة الحاليّة باتباعه والأحكام القانونيّة التي يجب عليهم الالتزام بها لتحقيق أهداف المؤسسة والوصول الى غايتها. 

أعمال الوكالات والمنظمات الدولية. -

أداء المؤسسات متعددة الجنسيات. -

سياسات الاستيراد والتصدير لمختلف الدول. -

توافر المساعدات العالميّة. -

الاتفّاقيات الدوليّة.-

 Political and Legal العوامل السياسية والقانونية
 Factors

 

السماح بالبيع بالدولار   -

الاعتماد على موردين محليين للشراء بالعملة المحلية  -

توفير الدولار بأفضل سعر -

ارتفاع سعر صرف الدولار مما يؤثر على تكاليف الاستيراد.-

 Economic Factors عوامل اقتصادية

 

لكل مجتمع اهتماماته المشتركة في السلوك الشرائي  وعليه لابد من بحث كل منتج على حدى لمعرفه اهتمام المجتمع المستور به  -

تعد العوامل الاجتماعيّة والثقافيّة أساس التأثير على ذوق وتفضيلات المستهلكين، حيث يقوم المستهلك بشراء المنتجات التي تتناسب مع عاداته وأعرافه المجتمعيّة-

 Socio-cultural العوامل الاجتماعية والثقافية
 Factors

 
- Technological Factors العوامل التكنولوجية

تؤثر العوامل التكنولوجيّة بعمليات الإنتاج وجودة المنتج والقدرة التنافسيّة، لذلك يجب على مدير التسويق امتلاك معرفة بالتكنولوجيا الحديثة التي تختص بمجال عمله، وفيما يأتي بعض العوامل -
التكنولوجيّة المهمة 

ملائمة وتوفر التكنولوجيا. -

تكاليف الاستبدال. -

فرص الابتكار. -

ميزانيّة البحث والتطوير.-

 Technological Factors العوامل التكنولوجية

 


 

تعد العوامل التنافسيّة وسيلةً مهمةً في زيادة الحصة السوقيّة والمحافظة على العلاقة مع العملاء وذلك عن طريق مراقبة المنافسين، فبمراقبة المنافسين تستطيع المؤسسة تحديد وتقييم نسبة النجاح -  Competitive Factors العوامل التنافسية



الجزء الثاني : الإنتاج 
1- تطوير أو تحسين المنتجات للمنافسة 

الاصناف المطلوبة للتصدیر علي السعودیة 

( الموالح ) برتقال- یوسفي - لیمون  •

( فاكھة ) عنب – فراولة - مانجو- خوخ  •

( خضروات ) بصل – طماطم - خس- بطاطس •

( توابل ) كزبرة- كمون- شمر•



دراسة المنتجات

شرح كل حجم الصادرات المصرية  

لكل منتج مطلوب 

مواسم المحاصيل الزراعية في مصر  

























الجزء الثاني : الإنتاج  
2- المدة الزمنية اللازمة لاستيفاء طلبية التصدير 

فإن متوسط المدة الزمنية اللازمة لإنهاء عملية تخليص شحنة تصدير معيارية هو 42 ساعة، 

 في حين أن متوسط الوقت اللازم لإنهاء شحنة استيراد معيارية هو 27 ساعة. 



الجزء الثاني : الإنتاج  
3- الحد الأدني والأقصي للكميات التي تستطيع تصديرها 



الجزء الثالث : الأسواق 

1- دراسة الأسواق المستهدفة 



  

	Competitive	Advantages الميزة التنافسية الرئيسية
  

الميزة التنافسية الرئيسية التي تسعى  لها الشركات من بين أربعة خيارات رئيسية (قيادة التكلفة /التمييز من خلال الابداع و/أو الخدمة /أو الجودة)  

	Positioning	Options المزايا التنافسية التفصيلية
منتجات جديدة كل 3 أشهر  -

منتجات بسعر افضل  -

إمكانية تفصيل المنتج وفقاً لرغبة العميل  -

الشحن الاسرع -

الأهداف التسويقية	
طريقة SMART في صياغة الأهداف 	

أهداف الحصة السوقية (التوسع في المنتجات/الاسواق)	
إضافة منتجاتنا قيد الموردين خلال 3 اشهر 1.

تصدير 3 منتجات 5 لموردين خلال اول 3 شهور 2.

اضافة منتجات اخرى و موردين اخرين خلال ال3 شهور التأليه بعدد اكبر  3.



  

الأهداف المالية (المبيعات /	نسبة الأرباح)	
هدف المبيعات لهذا العام  اخذ 15% من حصة الصادرات للسعودية والامارات وانجلترا 

أهداف العملاء	
تأسيس برنامج إدارة علاقات العملاء CRM واستخدامه من قبل جميع البائعين وخدمة العملاء حتى عام اول 2024 

أهداف العلامة التجارية	
عمل 20 حملة قيمية توجه لعملائنا عبر مختلف وسائل الاتصال والسوشيال ميديا حتى 30 يونيو 2023م 1.

تصميم بروفايل جديد للشركة والمنتجات بالتعاقد مع شركة احترافية حتى 30 سبتمبر 2023م 2.

أهداف تتعلق بتعزيز القوة التنافسية	
قد تقرر أن تأخذ مساراً تطويرياً لمنتجاتك وفقاً لاستراتيجية السوق الأزرق! ماهي الأمور الإبداعية والتغيير التي من الممكن أن تحدثها لتسبح في 

محيط أزرق؟ أو على الاقل تسبق بها منافسيك؟  

فتح فرع جديد في نفس منطقة تجمع المنافسين  1.

تصدير منتج جديد وأخذ امتياز حصري له في الدول المستهدفة2.



الجزء الثالث : الأسواق 
1- دراسة الأسواق المستهدفة

اولا : دراسة السوق السعودي  
*نبذة عن الاقتصاد السعودى  





التصدیر من مصر إلى السعودیة؟ 

تمثل نسبة التصدیر من مصر إلى السعودیة نسبة كبیرة من التبادل التجاري بین البلدین، وقد زادت ھذه النسبة في السنوات الأخیرة بنسبة 21.13%، وزاد التصدیر 
بنسبة 15% حیث یتم الاستیراد والتصدیر ما بین المنتجات والمحاصیل الزراعیة والسلع وذلك بناء على مجموعة من الاشتراطات والقوانین المنظمة للتبادل التجاري 
بین البلدین. 

  

خطوات التصدیر من مصر إلى السعودیة 

ھناك مجموعة من الخطوات التي یجب توافرھا عند التصدیر من مصر إلى السعودیة ومن ھذه الخطوات: 

لابد أن یحدد المصدر الكمیة من السلع التي یتم تصدیرھا. •
عمل جمیع العقود القانونیة والرسمیة لعملیة التصدیر من خلال المكاتب المتخصصة أو شركات التصدیر أو أن تقوم بھا بنفسك. •
یجب أن یتم نقل البضائع والسلع من المیناء إلى المملكة بالشكل المناسب للمصدر والمستورد. •
تخلیص الشحنات من الجمارك وذلك من خلال تقدیم الأوراق الرسمیة والمستندات ودفع جمیع المستحقات المالیة الخاصة بالشحن. •
لابد من استلام وتسلیم الشحنة للمستورد ثم إیداعھا في المخازن الخاصة حتى یقوم بتوزیعھا للمنتج داخل السعودیة. •

 



شحن من مصر للسعودیة 

تقدم الرشد جمیع خدمات الشحن من مصر إلى السعودیة حیث نقوم على تلبیة احتیاجات العملاء، فلابد من التعامل مع شركة شحن تقوم بنقل جمیع الأجھزة 
الكھربائیة والسیارات الكبیرة والصغیرة والخضروات والفواكھ، وعن أھم مبادئ الشحن الأساسیة: 

بولیصة الشحن. •
الشحنة. •
السلطات الحكومیة والغیر حكومیة. •
البضائع   •
الوسیط التجاري او الشراء من المزرعة مباشرة بموجب اوراق قانونیھ سبق ذكرھا •
الجھة المستوردة. •
الجھة المصدرة. •
الرسوم الجمركیة. •



المسمي نمط الحياةالتعليمالجغرافياالأعمارفئة العملاء
الوظيفي

دوره في اتخاذ القرار 
الشرائي

وكلاء 1.

وسطاء 2.

مكاتب توريد 3.

موزعين الجملة 4.

ماركت كبير5.

اهم المناطق 25 – 50

الرياض 

جدة

الالتزام جامعيين
بالضوابط 
الأخلاقية

مدير 
مشتريات 

مدير مكتب 

مدير استيراد

متخذ قرار 1.

مؤثر على اتخاذ 2.
القرار 

وسيط3.

(Customer Profile (B2B الملف التعریفي للعملاء بالسعودیة



موقع الكترونى نقاط الضعف 

ماهي أهم نقاط 
ضعفه 

 

نقاط 

 القوة 

ماهي أهم نقاط قوته

المزايا التنافسية 

 

الحصة السوقية % 

 

الوصف الكمي 

 

تاريخ 

بدأ دخوله 
للسوق

البلد اسم العميل

https://
www.facebook.com/
ksa.naqi/

ليس لدية موقع 
الكترونى للتعريف

يبحث عن عملاء اون لاين الأسعار  

+سهوله الوصول 
للعميل

10% 10 ٢٠٢٠ العودية  

الرياض

شركة نقي السعودية لإستيراد 
وتصدير وتسويق المنتجات 
والمحاصيل الزراعية

نموذج سمات عملائك المستھدفین  

https://www.facebook.com/ksa.naqi/
https://www.facebook.com/ksa.naqi/


موقع الكترونى نقاط الضعف 

ماهي أهم 
نقاط ضعفه 

 

نقاط القوة 

ماهي أهم نقاط قوته

المزايا التنافسية 

 

الحصة السوقية 
 %

 

الوصف الكمي 

 

تاريخ 

بدأ دخوله 
للسوق

البلد اسم المنافس

https://
www.rijkzwaan.c
om.eg/

لا يبيع اونلاين  عدد الفروع الكبير 

سرعة التوصيل 

الأسعار متوسطة 

 + جودة عالية  

 

%30 (تقديرياً)  3600  موظف 

 في اكثر من 30 دوله حول 
العالم

مصر  1924 رايك زون 

لانتاج وتصدير المحاصيل 
الزراعية

 Competitors Profile الملف التعریفي للمنافسین

https://www.rijkzwaan.com.eg/
https://www.rijkzwaan.com.eg/


دراسة الأسواق المحلیة والخارجیة 

من خلال البیانات الاحصائیة الحدیثة التي نستعرضھا فیما یلي، یمكنك التعرف على حجم الصادرات والواردات وأكثر الأسواق استیرادًا وتصدیرًا من وإلى السعودیة. 
كما یمكنك التعرف على أكثر السلع طلبًا سواء في الأسواق المحلیة أو الخارجیة لتبدأ في توفیرھا للأسواق المحلیة عن طریق الاستیراد أو للأسواق الخارجیة عن طریق 

التصدیر. 

اولاً: الصادرات السعودیة لدول العالم 

1- حجم الصادرات 2022 ارتفعت لما یزید عن 20 % ونلاحظ أن حجم الصادرات یقل في بدایة كل عام ویزداد بشكل تدریجي لیصل إلى ذروتھ في النصف الثالث 
والأخیر من العام. 



2- السلع المصدرة 

*بلغت قیمة السلع المصدرة من المنتجات غیر البترولیة في ینایر ٢٠١٩ حوالي (ثمانیة عشر ملیارا وسبعة وثالثوَن ملیوَن ریال)، مقابل (ثمانیة عشر ملیارا 
ومائتین وثمانیة وتسعوَن ملیوَن ریال)، أي بنسبة انخفاض تبلغ ١.٤٪. 

*من الجدول یمكنك معرفة أكثر السلع السعودیة طلبًا وتصدیرًا إلى الأسواق الخارجیة لتتعامل في أي منھا.



3- دول التصدیر 

*من الجدول یمكنك التعرف على أكبر ٥ دول للصادرات السعودیة من المنتجات غیر البترولیة (یستوردون حوالي ٤٤.٥٪ من إجمالي صادرات السعودیة).



4- موانئ التصدیر ووسائل النقل 
*من الشكل التوضیحي السابق یتضح لنا أن الصادرات غیر البترولیة یتم تصدیرھا عبر عدة موانئ موزعة في جمیع أنحاء السعودیة ویأتي على رأسھا میناء 

الجبیل الذي صُدر منھ حوالي ٣٦.٦٪ من إجمالي صادرات السعودیة غیر البترولیة لشھر ینایر ٢٠١٩. 
  

*كذلك یتضح لنا من الجدول الآخر على الیمین أن النقل البحري یعد الأكثر انتشارًا (كما ھو المعتاد في أغلب دول العالم) وقد اعتُمد علیھ في تصدیر حوالي 
٧٧.٢٪ من إجمالي الشحنات المصدرة، یلیھ الشحن البري بنسبة ١٦.٨٪ واخیرًا الشحن الجوي بنسبة ٦٪.



ثانیًا: الواردات السعودیة من أسواق العالم 
1- حجم الواردات 

  
*بلغت قیمة الواردات السلعیة حوالي (واحد وأربعوَن ملیارا وتسعمائة وتسعة عشر ملیوَن ریال) في شھر ینایر لعام ٢٠١٩ وزادت الى 40% عام 2022 

 



2- السلع الواردة 
*نلاحظ في الجدول أھم ١٠ فئات سلعیة یتم استیرادھا للأراضي السعودیة، وبكل تأكید یمكن لمن یفكر أن یدخل في مجال الاستیراد والتصدیر في السعودیة أن 

یتعامل في واحدة من تلك الفئات السلعیة حیث كثرة طلبھا واستھلاكھا.



3- دول الاستیراد 
*من الجدول یمكنك التعرف على أكبر ٥ دول للواردات السعودیة (یصدرون حوالي ٤٨.٢٪ من إجمالي الواردات السعودیة). 

موقع الھیئة العامة للاحصاء ( السعودیة ) مھم جدا للاطلاع

https://www.stats.gov.sa/ar/325
https://www.stats.gov.sa/ar/325
https://www.stats.gov.sa/ar/325


اھم المحاصیل المصدرة للسعودیة  

قال الدكتور أحمد العطار، رئیس الحجر الزراعي بوزارة الزراعة واستصلاح الأراضي، إن الصادرات الزراعیة للمملكة العربیة السعودیة تسیر بشكل منتظم بعد 
تطبیق الاشتراطات الخاصة بالمعاییر المطبقة على دول الاتحاد الأوربي، مشیراً إلى أن المملكة لم تحظر أي صنف مصري. 

وطالبت السعودیة، في منتصف سبتمبر الماضي وضع شروط جدیدة لاستكمال استقبال المحاصیل الزراعیة المصریة وتحدیدًا الخضروات والفاكھة. 

وأضاف "العطار"، في تصریحات لمصراوي، أن إجمالي الصادرات خلال الفترة من 1\1 \2022 حتى 20\8\2022 بلغت 54 ألفاً و784 طن. 

ولفت رئیس الحجر الزراعي، إلى أن أبرز المحاصیل المصدرة للمملكة ھي الموالح والبصل والطماطم الطازجة والعنب والبطیخ، مؤكدًا على أن تطبیق معاییر 
الجودة الخاصة بالصادرات الزراعیة للدول الكبرى مثل الاتحاد الأوروبي والولایات المتحدة الأمریكیة. 

وأشار رئیس الإدارة المركزیة للحجر الزراعي، إلى أن الوزارة استطاعت فتح 67 سوقاً جدیدة لاستقبال الصادرات الزراعیة المصریة خلال 5 أعوام الماضیة، 
لیرتفع العدد الإجمالي للدول المستقبلة لمحاصیل مصر من الخضراوات والفاكھة إلى 150 لنحو 350 صنفاً. 

یذكر أن السعودیة سیطرت على 15% من إجمالي صادرات الحاصلات الزراعیة المصریة خلال أول 8 أشھر من الموسم التصدیري 2021- 2022 بنحو 
476.163 ألف طن وكذلك على 12% من القیمة بنحو 235.49 ملیون دولار. 

*دراسة عن سوق تصدیر البصل للسعودیة  

*دراسة عن سوق تصدیر المانجو والجوافة 



الجزء الثالث : الأسواق 
1- دراسة الأسواق المستهدفة

ثانیا : دراسة السوق الاماراتى 











نبذة عن اقتصاد دولة الإمارات العربية 
المتحدة

دراسة عن تصدير البطاطس لدولة 
الامارات



الجزء الثالث : الأسواق 
1- دراسة الأسواق المستهدفة

 ثانیا : دراسة السوق بانجلترا



*دراسة عن الاقتصاد بانجلترا

*دراسة عن سوق تصدير 
الزيتون

*دراسة عن سوق تصدير العنب

*نظرة عامة على الصادرات المصریة المحتملة والأسواق المستھدفة



الجزء الثالث : الأسواق  
2- سعر الشركة منافس للأسعار فى الأسواق الدولية

 التسعير كلما قل يعمل على فارق كبير بالسوق ويسمح 
بإتاحة حصة كبيره من سوق المنافس  

وعند التسعير يجب مراعاه 

سعر الشراء والنقل▪

التخزين ▪

التراخيص ▪

الترويج▪

وغيرهم من تكاليف الانتاج▪



الجزء الثالث : الأسواق  
3- تسجيل اسم الشركة أو علامتها التجارية في الأسواق المستهدفة

خطوة تعزيز فوائد بروتوكول مدريد وديناميكيات تسجيل  
العلامة التجارية في الدول المصدر لها من هم الخطوات 
بعد إدارة عجلة التصدير ولتمكين توسع وانتشار العلامة 

التجارية ومعرفتها بالسوق



الجزء الثالث : الأسواق  
4- طريقة دخول الأسواق المستهدفة 

كيف تكون البدايه في مشروع الاستيراد والتصدير؟  

أمامك عدة طرق للبدء فى المشروع وسنعتبر أن خبرتك فى هذا المجال معدومة تبدأ  
أولاً بمجال واحد مهما كان رأس مالك إما إستيراد و إما تصدير ولنفترض بإنك قد 

إخترت التصدير ما أهم السلع التى سوف تصدرها ؟ وكيف تفتح الأسواق وأنت مازلت 
فى بلدك ؟ وكيف تضمن أن من سيتعامل معك سوف يلتزم بالسداد دون قلق ؟ 

ونبدأ فنقول أن لكل دولة سلع طبيعية وهبها الله لها بناء على الظروف المناخية  
والتضاريسية والبيئية وسلع صناعية حيث تتوفر بها الصناعات التكنولوجية الحديثة 

وتوجد بلدان أخرى تحتاج إلى ما تنتجه فى بلدك فتبدأ فى جمع كل المعلومات الممكنة 
عن هذا البلد سواء بالنت أو بوجود أحد أقاربك بها أو بزيارتها ... وترى هل توجد هذة 
السلع بها ومن أين تأتى وما سعرها ومدى إقبال المستهلكين هناك على هذة السلعة 



أول شيء هو البحث عن كبار التجار الذين يتعاملون فى هذا المجال فى وبكافة السبل والطرق الممكنة أفتح مجال لعرض ما لديك وبالمواصفات القياسية المطلوبة 
هناك وإذا ما وجدت الشخص المناسب واطمأننت إليه أرسل له عينات مما لديك ومعها عروض الأسعار المناسبة وعلى الطرف الآخر إذا كان جاد فى تعامله أن يبدأ فى 
تسويق هذة الأصناف ولكى تضمن فتح سوق جيد لك تعامل مع أكثر من تاجر فى عدد من المدن وإرسل لهم جميعاً عينات .. فما الذى ستخسره الف دولار ؟؟ ألفين ؟؟ 

تجد المصدر يجهز مكتب إستيراد وتصدير ويكلف الديكور والفرش والأجهز ما لايقل عن مائة ألف وعندما تقول له إرسل عينات وستكلفك ألف جنيه مثلاً يقول فوراً لا لا لا 
لا أنا مش عبيط علشان أخسر ثمن عيناتى ومعين سكرتيرة بألف وخمسمائة جنيه وفى فمه سيجار ثمنه مئتين جنيه وهذا فكر فاشل وتفكير غير سوي ... فأين المغامرة 

والبحث عن النجاح فلكل شيء ثمنه فقد يفشل واحد فى فتح السوق وينجح الآخر أو يفشل الإثنان وينجح الرابع أو الخامس. 

 تتعدد الطرق والهدف واحد وهو فتح سوق لمنتجاتك فى البلد الذى تراه مناسباً للإستهلاك بضاعتك ولكن بشروط: 

1 - أن تكون هذة المنتجات مطابقة للمواصفات القياسية . 

2 - أن تكون الأسعار منافسة ومقبولة . 

3 - أن تكون التعبئة والتغليف على أعلى مستوى. 

4 - توافر كميات كبيرة منها بإستمرار. 

5 - توافر ثلاجات تبريد تحت يدك إذا كانت السلعة سريعة التلف . 

سنفترض بأنك قد نجحت فى تقديم منتجك وتم قبول عيناتك ماهى خطوتك التالية ؟ 

أن تعرض شروط التعامل التى تناسبك فإما أن يقبلها الطرف الآخر وإما أن يرفضها وتأكد مائة فى المائة إذا رأى الطرف الآخر بأن ما تعرضه عليه مربح وناجح 
بالنسبة إليه وسوف يستفيد فسوف يرحب بالتعامل معك ...



الجزء الثالث : الأسواق  
5- قائمة بالمعارض الدولية 

معرض صحارى                                مصر                                                            خضروات وفاكهة

خضروات وفاكهة
 

hongkong             asia fruit logistica

خضروات و فواكه و نباتات طبية 
و عطرية و بهارات

 
moscow          world food Moscow

خضروات وفاكهة    Berlin

         fruit logistica berlin

https://www.saharaexpo.com/ar/home.html


الجزء الرابع :التسويق التصديرى 
2- استراتیجیة تسعیر لمنتجات الشركة 

اسعار الجملة بسوق العبور  

موقع سوق العبور  
   

 excl ملف سعر الخضروات

http://www.oboormarket.org.eg/Default.aspx
http://www.oboormarket.org.eg/Default.aspx


























الجزء الرابع :التسويق التصديرى 
3- الاتفاقیات التجاریة الدولیة المبرمة مع مصر 

منطقة التجارة الحرة العربية الكبري▪

اتفاقيـة أغـادير▪

اتفاقية الشراكة المصرية الأوروبية▪

اتفاقية الكوميسا▪

اتفـاقية الميركسور▪



منطقة التجارة الحرة العربية الكبري 

سريان الاتفاقية
أقر المجلس الاقتصادي والإجتماعي بموجب قراره رقم 1317 د 59 
بتاريخ 19/2/1997 البرنامج التنفيذي وجدوله الزمني لإقامة منطقة 

تجارة حرة عربية وفقا لأحكام إتفاقية تيسير وتنمية التبادل التجاري بين 
الدول العربية وتتماشي هذه المنطقة مع أحكام منظمة التجارة العالمية 

وقواعدها العامة المنظمة للتجارة العالمية. 

بدء حيز التنفيذ
بدأت اتفاقية تيسير وتنمية التبادل التجاري فى 1/1/1998 بنسبة 

تخفيض
 10 %سنوياً.



السلع المعفاة
يتـم تحرـيرـ كـافـة السلـع الـعربيـة الـمتبادلـة بيـن الدـول الأطرـاف وفقـا لـمبدأ التحرـيرـ التـدريـجي الذـي يـطبق بدـأ مـن تـاريخـ 1/1/1998 علـى أن يتـم إنـجاز التحرـيرـ 
الــكامــل لــكافــة الســلع الــعربــية مــع نــهايــة الــفترة المحــددة لإقــامــة مــنطقة الــتجارة الحــرة الــعربــية بــتاريــخ 1/1/2005 ويــمكن بــإتــفاق الــدول الأطــراف أثــناء تــنفيذ 

البرنامج وضع أى سلعه تحت التحرير الفوري كما ينطلق التحرير المتدرج على قوائم السلع العربية التالية :
السلع الزراعية والحيوانية الفصول السلعية من 1 الى 24 سواء فى شكلها الأولي أو بعد إحداث تغيرات عليها يجعلها صالحة للاستهلاك\1.
تحـدد مـواسـم الإنـتاج (الـرزنـامـة الـزراعـية) لـعدد مـن السـلع الـزراعـية الـتى لا تـتمتع فـيها هـذه السـلع بـالإعـفاءات والـتخفيضات عـلى أن تحـدد الـدول الـزراعـية 2.

الســلع الــزراعــية الــتى تــرغــب فــى إدراجــها ضــمن الــرزنــامــة الــزراعــية ،وقــد انتهــت الــرزنــامــه الــزراعــية بحــلول عــام 2005 مــما يــعني تحــريــر كــافــة الســلع الــزراعــية 
واعفاءها من كافة الرسوم الجمركية والرسوم والضرائب ذات الاثر المماثل.

السلع الصناعية للفصول السلعية من 25 الى396.

لاتسـرى احـكام هـذا الـبرنـامـج عـلى الـمنتجات والـمواد المحـظور اسـتيرادهـا وتـداولـها او اسـتخدامـها فـى اى مـن الـدول لأسـباب ديـنية او صـحية او أمـنية أو 4.
بيئية او لقواعد الحجر الصحى وتلتزم الدول الأطراف بتقديم بيان بهذه المنتجات وكذلك اية تعديلات تطرأ عليه\

لاتسرى احكام هذا البرنامج على المنتجات المقامة داخل المناطق الحرة حيث لم تحدد الاجراءات الخاصة بمعاملة المنتجات داخل المناطق الحرة5.
الميزة التفضيلية

بــدأ الــتخفيض بنســبة 10% ســنويــا بــدايــة مــن عــام 1998عــلى ان تــصل فــى عــام 2005 الــى 100% وأثــناء انــعقاد قــمة عــمان عــام 2002 اتــفق عــلى زيــادة 
نسبة التخفيض السنوي إلى 20% لتصل إلى 80% عام 2004 والى 100% عام 2005.



الوضع الحالي للتنفيذ
1- بلغ عدد الدول العربية التى إنضمت حتى الآن 17 دولة عربية وهي :

(الأردن، الامارات، البحرين، تونس، السعودية، سورية، العراق، سلطة عمان، قطر، الكويت، لبنان، ليبيا، مصر، المغرب، السودان، فلسطين، اليمن)
2- وهناك ثلاث دول أعضاء فى المنطقة لم تبدأ بعد فى تطبيق التخفيض التدريجي للرسوم الجمركية والرسوم والضرائب ذات الأثر المماثل وهي 

(فلسطين، السودان، اليمن).
تقوم اليمن بتخفيض نسبة 16% من الرسوم الجمركية علي وارداتها من الدول الاعضاء سنويا وذلك بدءا من عام 2005 -

وسوف يطبق الإعفاء الكامل بحلول عام 2010.
تقوم السودان بتخفيض نسبة 20% من الرسوم الجمركية علي وارداتها من الدول الأعضاء سنويا وذلك بدءا من عام 2006 -

وسوف يطبق الإعفاء الكامل بحلول عام 2010.
- أمـا فلسـطين فـهي مـعفاة مـن تـطبيق أي تـخفيضات عـلي وارداتـها مـن الـدول الأعـضاء بـينما يـتم إعـفاء كـافـة الـصادرات الفلسـطينية إلـى الـدول الـعربـية مـن كـافـة 

الرسوم الجمركية والضرائب ذات الأثر المماثل طبقا لقرار القمة العربية بتونس رقم 274 لسنة 2004.
3- بلغ التخفيض في عام 2005 الي %100

إستثناءات :
4- انتهت كافة الاستثناءات الممنوحة للدول الأعضاء فى 16/9/2002



قواعد المنشأ
1-جارى التعامل بقواعد المنشأ العربية لأغراض تطبيق اتفاقية تيسير وتنمية التبادل التجاري بين الدول العربية،نسبة القيمة المضافة لا تقل عن%40

2-جــارى الان الأعــداد لــقواعــد مــنشأ عــربــية تــفصيلية مســتقاة مــن قــواعــد مــنشأ الاتــحاد الاوربــى وذلــك لحــمايــة الإنــتاج الــعربــي مــن دخــول مــنتجات لا تــنتمي 
إلـــى الـــدول أعـــضاء الاتـــفاقـــية الـــى داخـــل الـــدول الـــعربـــية كـــما تهـــدف إلـــى مـــنح الـــتخفيضات الجـــمركـــية عـــلى الـــمنتجات الـــعربـــية المســـتوفـــاة إلـــى نســـبة الـــقيمة 

المضافة المتفق عليها.
3-تم إلغاء كافة القيود غير الجمركية المتمثلة في( قيود موسمية ، رخص الاستيراد والتصدير، وكافة القيود الكمية والنقدية.

آلية فض المنازعات: تم الانتهاء من وضع لائحة القواعد الإجرائية المتعلقة بالية بفض المنازعات بين الدول العربية.•
الغاء التصديق على شهادات المنشأ والمستندات والوثائق المصاحبة لها من قبل السفارات والقنصليات.•
اتـفاقـية الخـدمـات: جـارى مـناقـشة جـداول الـتزامـات الـدول فـي إطـار اتـفاقـية الخـدمـات لـلتوصـل إلـى اتـفاقـية فـيما يـخص الخـدمـات مـع مـراعـاة الـتزامـات الـدول •

العربية في إطار منظمة التجارة العالمية.
- جارى حاليا أعداد جدول تفصيلي برسوم مقابل الخدمات لتحديد ما إذا كانت تتضمن بعض الرسوم ذات الأثر المماثل.

مــعامــلة مــنتجات الــمناطــق الحــرة : لا تــخضع الســلع و الــمنتجات الــتي يــتم إنــتاجــها داخــل الــمناطــق الحــرة لأحــكام اتــفاقــية تــيسير وتــنمية الــتبادل الــتجاري •
وبرنامجها التنفيذي لإقامة منطقة تجارة حرة، أي لا تخضع لأي تخفيضات أو إعفاءات جمركية



اتفاقيـة أغـادير
مدة الاتفاقية 

تـــنص الـــمادة الـــواحـــدة والـــثلاثـــون مـــن الاتـــفاقـــية عـــلى ســـريـــانـــها لـــمدة  
غـير محـددة ويـمكن لأي طـرف مـن أطـراف الاتـفاقـية الانـسحاب مـنها 
بـــإشـــعار لـــجنة وزراء الـــخارجـــية بـــذلـــك ويـــنتهي الـــعمل بهـــذه الاتـــفاقـــية 
بالنسبة للدولة المنسحبة بعد مرور ثلاث شهور من تاريخ الإشعار.

بدء حيز التنفيذ 

وقـــــــــعت إتـــــــــفاقـــــــــية أغـــــــــاديـــــــــر بـــــــــين مـــــــــصر والـــــــــمغرب وتـــــــــونـــــــــس والأردن  
فــي22/2/2004 وســوف تــدخــل الاتــفاقــية حــيز الــنفاذ بمجــرد تــبادل 
الأعــــضاء وثــــائــــق الــــتصديــــق، حــــيث تــــم الــــتصديــــق عــــليها مــــن مــــصر 
وتونس والأردن وجاري التصديق حاليا من قبل السلطات المغربية.



السلع المعفاة
كافة السلع المتبادلة بين الدول الأعضاء بمجرد دخول الإتفاقية حيز التنفيذ

مميزات الاتفاقية
تطبيق قواعد المنشأ التراكمي مما يساهم فى تعزيز التعاون الاقتصادي والتجاري ودعمه فيما بين الدول الأعضاء .1.
السعي الي تطبيق منطقة التجارة الحرة العربية الكبرى و تطويرها والإسهام فى الجهود المبذولة لإقامة سوق عربية مشتركة .2.
يتيح إعلان أغادير استفادة اكبر من اتساع أسواق الاتحاد الاوروبى بعد انضمام عشرة دول جديدة الي عضويته .3.
إن إعــلان أغــاديــر مــن شــانــه أن بــعمل عــلى تــنمية الــتبادل الــتجاري بــين مــصر و الــدول الــعربــية الــموقــعة لــه خــاصــة إذا عــلمنا أن حجــم الــتجارة الــبينية 4.

بين الدول العربية لا يزيد على 10% من اجمالى تجارتها الكلية .
تـعالـج الاتـفاقـية الـعديـد مـن الـقضايـا الـمهمة مـثل الأنـظمة الجـمركـية و قـواعـد الـمنشأ والمشـتريـات الـحكومـية والـمعامـلات الـمالـية والإجـراءات الـوقـائـية 5.

والـصناعـات الـولـيدة والـدعـم والإغـراق والـملكية الـفكريـة والـمواصـفات الـقياسـية وتـأسـيس آلـية لـفض الـمنازعـات وتـعد قـواعـد الـمنشأ مـن أهـم الـبنود الـواردة 
فـى اتـفاق أغـاديـر حـيث سـتعمل عـلى زيـادة قـدرة مـنتجات الـدول الأعـضاء فـى الـنفاذ الـي الأسـواق الأوروبـية و سـتؤدى الـي زيـادة الاسـتثمارات وزيـادة 

التعاون الإقليمي بين الدول الأعضاء. 

 



اتفاقية الشراكة المصرية الأوروبية
مدة وسريان الاتفاقية 
- وقـعت مـصر والاتـحـاد الأوروبـي (15 دولـة) فـي 25 يـونـيو 2001 بـبروكسـل  

اتــفاقــية لإقــامــة مــنطقة تــجارة حــرة بــين الــطرفــين فــي مــدة أقــصاهــا 12 عــامــا 
مـــــن دخـــــول الاتـــــفاقـــــية حـــــيز الـــــتنفيذ (تحـــــريـــــر تـــــدريـــــجي) بـــــينما يـــــمتد تحـــــريـــــر 
الـواردات الـمصريـة مـن السـلع الـصناعـية ذات الـمنشأ الأوروبـي الـي 16 سـنة 

.
- وبـــموجـــب الاتـــفاقـــية يـــدخـــل الاتـــفاق حـــيز الـــنفاذ فـــى الـــيوم الأول مـــن الشهـــر  

الــثانــي الــتالــي لــلتاريــخ الــذي تخــطر فــيه الإطــراق بــعضها الــبعض بــاســتكمال 
اجراءات التصديق .

- ويســـرى الاتـــفاق لـــمدة غـــير محـــدودة (مـــفتوح) ولأي مـــن الـــطرفـــين أن يـــنهى  
هــذا الاتــفاق بــإخــطار الــطرف الآخــر ،ويــنتهي ســريــان هــذا الاتــفاق بــعد ســتة 

أشهر من تاريخ هذا الإخطار .
- وصـــــــدر قـــــــرار الـــــــسيد رئـــــــيس الجـــــــمهوريـــــــة رقـــــــم 335 لـــــــسنة 2002 بـــــــشأن  

الـــموافـــقة عـــلى الاتـــفاق الأوروبـــي الـــمتوســـطي لـــتأســـيس مـــشاركـــة بـــين مـــصر 
والاتحاد الأوروبي .



السلع التي تتمتع بالإعفاءات المقررة
- تغطى اتفاقية المشاركة المصرية الأوروبية التجارة فى السلع الصناعية والسلع الزراعية والسلع الزراعية المصنعة كالتالي :

أولا: السلع الصناعية :
يتم بمقتضى الاتفاقية تحرير التجارة فى السلع الصناعية بين الطرفين من كل القيود الكمية والتعريفة الجمركية وفقا لجداول سلعية وزمنية موضحة فى الاتفاقية وذلك على الوجه التالي :

- بالنسبة للصادرات المصرية من السلع الصناعية :
تتيح الاتفاقية لمصر أن تتمتع صادراتها الصناعية الى بلدان الاتحاد الاوروبى بالإعفاء من الرسوم الجمركية وأية رسوم أخرى ذات أثر مماثل وذلك فور دخول الاتفاق حيز النفاذ .

-أما بالنسبة لصادرات الاتحاد الاوروبى لمصر من السلع الصناعية :
فيتم إعفائها من الرسوم الجمركية وأية رسوم أخرى ذات أثر مماثل ودون أي قيود كمية أو قيود أخرى ذات أثر مماثل وذلك طبقا للبرنامج الزمني التالي :

1 -السلع المدرجة فى القائمة الأولى :
ويـتم إلـغاء الـرسـوم الجـمركـية عـليها تـدريـجيا خـلال ثـلاث سـنوات مـن تـاريـخ دخـول الاتـفاقـية حـيز الـنفاذ وذلـك بـواقـع تـخفيض فـى الـرسـوم الجـمركـية بنسـب 25% عـند دخـول الاتـفاقـية حـيز الـنفاذ ثـم 

25% سنويا بعد ذلك .
وتضم هذه القائمة السلع الرأسمالية والآلات وبعض المكونات والخامات ومدخلات الإنتاج التي تتراوح الرسوم الجمركية عليها بين 1% و%5 .

2- السلع المدرجة فى القائمة الثانية :
يـتم تـخفيض الـرسـوم الجـمركـية عـليها بنسـبة 10% بـعد مـرور 3 سـنوات مـن دخـول الاتـفاق حـيز الـتنفيذ, و بنسـبة 15% سـنويـا لـمدة 6 سـنوات حـتى يـتم إلـغاء الـرسـوم الجـمركـية بـالـكامـل بـعد مـرور 

10 سنوات على دخول الاتفاق حيز النفاذ .
وتضم هذه القائمة سلعا وسيطة ومدخلات إنتاج وبعض السلع الاستثمارية التي لم تشملها القائمة الأولى وتتراوح الرسوم الجمركية عليها بين 3% و%5 .

3-السلع المدرجة فى القائمة الثالثة :
يتم تخفيض الرسوم الجمركية عليها بنسبة 5% بعد مرور خمس سنوات من دخول الاتفاق حيز التنفيذ, وبنسبة 5% في السنة التالية,ثم بنسبة 15% لمدة ست سنوات.

وتضم واردات مصر من الغالبية الساحقة من السلع الاستهلاكية الصناعية التى لم تشملها القائمتين الأولى والثانية .



4-السلع المدرجة فى القائمة الرابعة :
يــتم تــخفيض الــرســوم الجــمركــية عــليها بنســبة 10% ســنويــا بــعد مــرور 6 ســنوات ويــتم تحــريــرهــا مــن الــرســوم الجــمركــية بــعد مــضى 15 ســنة مــن دخــول الاتــفاق 

حيز النفاذ . وتضم بصفة أساسية السيارات .
ثانيا: السلع الزراعية :

احـتوى الـملف الـزراعـي لاتـفاقـية الـمشاركـة الـمصريـة-الأوروبـية عـلى تـوسـيع قـائـمة السـلع الـزراعـية الـمصريـة الـتي يـمكن تـصديـرهـا لـلاتـحاد الاوروبـى الـي أكـثر 
من مائة سلعة مقابل 25 سلعة وفقا لاتفاق 1977 ،ويمكن تقسيم السلع الزراعية المصرية المصدرة الى الاتحاد الاوروبى الى أربعة مجموعات :

ســــلع لــــها حــــصص كــــمية ومــــواســــم تــــصديــــر محــــددة (إعــــفاء الــــحصص مــــن الــــتعريــــفة الجــــمركــــية) وأهــــمها: زهــــور الــــقطف ،الــــبطاطــــس،الــــبصل ،الــــثوم ،الــــكرنــــب 
والقرنبيط ،الخس ،الجزر ،الخيار ،الفاصوليا الخضراء ،الكنتالوب ،الخوخ ،البرقوق ،الفراولة .

ســــــــلع لــــــــها حــــــــصص كــــــــمية ولــــــــيس لــــــــها مــــــــواســــــــم تــــــــصديــــــــر(إعــــــــفاء جــــــــمركــــــــي داخــــــــل الــــــــحصص) وأهــــــــمها: الــــــــبصلات والــــــــدرنــــــــات ،الــــــــخضراوات المجــــــــمدة •
والمحفوظة ،الخضراوات المجففة ،البطاطا ،البرتقال ،الكمثرى ،الفواكه ،الأرز ،زيت السمسم ،العسل الأسود ،الفول السوداني .

سـلع لـها مـواسـم تـصديـر ولـيس لـها حـصص كـمية(إعـفاء مـن الـرسـم الجـمركـي داخـل مـواسـم الـتصديـر) وأهـمها: الخـرشـوف وعـيش الـغراب ،الاسـبرج ،الـفلفل •
الحلو ،العنب الطازج ،البطيخ .

ســـــــــــــــلع لـــــــــــــــيس لـــــــــــــــها حـــــــــــــــصص كـــــــــــــــمية ولا مـــــــــــــــواســـــــــــــــم تـــــــــــــــصديـــــــــــــــر وأهـــــــــــــــمها الـــــــــــــــبلح ،الـــــــــــــــجوافـــــــــــــــة والـــــــــــــــمانـــــــــــــــجو ،الـــــــــــــــيوســـــــــــــــفي ،الجـــــــــــــــريـــــــــــــــب فـــــــــــــــروت ،الـــــــــــــــفلفل •
الأسود ،الينسون ،الشمر ،الكزبرة ،الكراوية ،البذور والنباتات المستخدمة فى صناعة العطور والأدوية ،الليمون المالح والحلو .



الواردات الزراعية:
فـنصت الاتـفاقـية أيـضا عـلى قـيام الـجانـب الـمصري بـخفض أو إلـغاء الـرسـوم الجـمركـية الـمفروضـة عـلى واردات بـعض الـمنتجات الـزراعـية مـن الاتـحاد الاوروبـى مـثل الـلحوم 
ومنتجات الألبان بالإضافة الي بعض الخضر والفاكهة ،كما يتم بالنسبة لمنتجات معينة إلغاء الرسوم الجمركية أو خفضها فى حدود الحصص التعريفية المتفق عليها .

ثالثا:السلع الزراعية المصنعة :
-بالنسبة للصادرات المصرية:

فقد نصت الاتفاقية على تحرير جزئي محدود للسلع الزراعية المصنعة المصدرة من مصر الي الاتحاد الاوروبى ،وفقا لثلاثة قوائم :
1-سلع لا تنتجها مصر ويتبادل الجانبان إلغاء الرسوم الجمركية عليها .

2-سلع يلغى الاتحاد الاوروبى الرسوم على المكون الصناعي فيها .
3- قائمة ثالثة تلغى الرسوم على المكون الصناعي وتلغى 30% من رسوم المكون الزراعي .

أمـا بـالنسـبة لـلواردات الـمصريـة مـن السـلع الـزراعـية الـمصنعة ،فـنصت الاتـفاقـية عـلى تـرتـيبات تـطبق عـلى صـادرات الاتـحاد الاوروبـى لـمصر مـن السـلع الـزراعـية الـمصنعة 
تنقسم الي ثلاثة قوائم :

- القائمة الأولى :
وتـحتوى عـلى سـلع يـتم بـعد عـامـين مـن دخـول الاتـفاقـية حـيز الـنفاذ إلـغاء الـرسـوم الجـمركـية والـرسـوم الأخـرى ذات الأثـر الـمماثـل الـمفروضـة عـلى الـواردات مـنها مـن الاتـحاد 

الاوروبى .
-القائمة الثانية :

سلع تخضع الرسوم الجمركية والرسوم ذات الأثر المماثل المفروضة على الواردات منها الي مصر الي التخفيضات التالية :
%5 من الرسوم الأساسية بعد عامين من دخول الاتفاقية حيز النفاذ .•
%10 من الرسوم الأساسية بعد ثلاث سنوات من دخول الاتفاقية حيز النفاذ .•
%15 من الرسوم الأساسية بعد أربعة سنوات من دخول الاتفاقية حيز النفاذ .•



-القائمة الثالثة :
سلع تخضع الرسوم الجمركية والرسوم ذات الأثر المماثل المفروضة على الواردات منها الي التخفيضات التالية :

%5 من الرسوم الأساسية بعد عامين من دخول الاتفاقية حيز النفاذ .•
%10 من الرسوم الأساسية بعد ثلاثة أعوام من دخول الاتفاقية حيز النفاذ .•
%25 من الرسوم الأساسية بعد أربعة أعوام من دخول الاتفاقية حيز النفاذ .•

قـامـت مـصر بـالـتصديـق عـلى اتـفاقـية الـمشاركـة مـع الاتـحاد الاوروبـى فـى عـام 2003 ،كـما صـدق الـبرلـمان الاوروبـى عـليها أيـضا، بـالإضـافـة إلـى بـرلـمانـات الـدول الأوروبـية أعـضاء 
لاتحاد الاوروبى.

- ورغـبة مـن الـطرفـين فـى الإسـراع بـتفعيل الاتـفاقـية والاسـتفادة مـن الـمزايـا الـتي تـتيحها ودون الانـتظار لإجـراءات الـتصديـق والإخـطار ،تـم الاتـفاق فـى صـورة تـبادل للخـطابـات بـين 
الـــسيد الأســـتاذ الـــدكـــتور وزيـــر الـــتجارة الـــخارجـــية والـــسيد بـــاســـكال لامـــي الـــمفوض الـــتجاري الاوروبـــى فـــى ديـــسمبر 2003 عـــلى بـــدء تـــطبيق الـــشق الـــتجاري لاتـــفاقـــية الـــمشاركـــة 
الـــمصريـــة الأوروبـــية اعـــتبارا مـــن 1/1/2004 ،وصـــدور قـــرار الـــسيد رئـــيس الجـــمهوريـــة رقـــم 11 لـــسنة 2004 بـــشأن الـــموافـــقة عـــلى الـــتنفيذ الـــمبكر لـــبعض أحـــكام الاتـــفاق الاوروبـــى 

المتوسطي .
- وبــناءا عــلى ذلــك تــم الــبدء فــى تــنفيذ اتــفاقــية الــمشاركــة الــمصريــة الأوروبــية اعــتبارا مــن 1/1/2004 وتــخفيض 25% عــلى الــواردات الــمصريــة مــن الاتــحاد الاوروبــى مــن الســلع 

الصناعية الواردة بالقائمة الأولى (الملحق 2 من اتفاقية المشاركة المصرية الأوروبية) .
- واعــتبارا مــن 1/1/2005 تــم تــخفيض 25% أخــرى لــيصبح اجــمالــى الــتخفيض الجــمركــي عــلى الــواردات الــمصريــة الــمدرجــة بــالــقائــمة الأولــى مــن دول الاتــحاد الاوروبــى %50. 
-واعـتبارا مـن 1/5/2004 تـم انـضمام عشـرة أعـضاء جـدد إلـى الاتـحاد الاوروبـى مـن أوروبـا الشـرقـية وبـالـتالـي انـضمامـهم إلـى اتـفاقـية الـمشاركـة الـمصريـة الأوروبـية وهـم (بـولـندا-
المجـر-الـتشيك-سـلوفـاكـيا-ايسـتونـيا-لاتـفيا-لـيتوانـيا-سـلوفـينيا-قـبرص-مـالـطا)، وبـالـتالـي الاسـتفادة مـن اتـساع الـسوق الاوروبـى لاسـيما بـعد انـضمام الأعـضاء الجـدد مـما يـترتـب عـليه 

إضافة قوة استهلاكية كبيرة تبلغ أكثر من 105 ملايين نسمة إلى أسواق الاتحاد الاوروبى التي تبلغ قوامها 375 مليون نسمة.
- وكــنتيجة لانــضمام أعــضاء جــدد إلــى اتــفاقــية الــمشاركــة الــمصريــة الأوروبــية، تــم إبــرام اتــفاقــية الــمواءمــة بــين مــصر والاتــحاد الاوروبــى فــي ديــسمبر 2004 والــتي تــقضى بــتوســيع 

حصص الصادرات الزراعية المصرية إلى أسواق الاتحاد الاوروبى كما تقضى بذلك المادة 21 من اتفاقية المشاركة.
- إلغاء الرسوم الجمركية على الصادرات المصرية من السلع الصناعية وأية رسوم أخرى ذات أثر مماثل ودون أي قيود كمية أو قيود أخرى ذات أثر مماثل .

- إلغاء الحصص الكمية على الصادرات المصرية من منتجات الغزل والنسيج .
- زيادة الحصص الكمية لبعض السلع الزراعية ،ومد بعض مواسم التصدير لبعض السلع ،وإلغاء الرسوم الجمركية فى إطار حصص سنوية لسلع جديدة .



مزايا الإتفاقية :
تتيح اتفاقية المشاركة المصرية-الأوروبية العديد من المزايا للاقتصاد المصري تتمثل فى الآتى :

أولا: فى المجال التجاري :
بالنسبة للسلع الصناعية

1-زيـادة حجـم الـصادرات الـمصريـة الـصناعـية الـي الأسـواق الأوروبـية عـن طـريـق ازالـة الـرسـوم الجـمركـية وأيـة رسـوم أخـرى ذات أثـر مـماثـل وإلـغاء كـافـة الـقيود الـكمية عـليها اعـتبارا 
من 1/1/2004 .

2- الاســتفادة مــن الإلــغاء الــمبكر لــلقيود الــكمية(الــحصص) عــلى الــصادرات الــمصريــة مــن مــنتجات صــناعــة الــغزل والــنسيج دون الانــتظار لــموعــد إلــغاء تــلك الــقيود بــموجــب اتــفاق 
المنسوجات والملابس فى إطار منظمة التجارة العالمية (أول يناير 2005) وقبل إلغاء الحصص على صادرات الدول الأخرى خاصة الأسيوية .

بالنسبة للسلع الزراعية والزراعية المصنعة:
1-توسيع قائمة السلع الزراعية المصرية التي يمكن تصديرها للاتحاد الاوروبى الي أكثر من مائة سلعة مقابل 25 سلعة فى اتفاق 1977 .

2- الـحصول عـلى حـصص لـتصديـر سـلع زراعـية جـديـدة لـم تـتمتع مـن قـبل بـأي حـصص أو مـزايـا تـجاريـة تـفضيلية لـدى تـصديـرهـا لـبلدان الاتـحاد الاوروبـى مـثل: الـمولاس والـزهـور 
والفراولة والمانجو والجوافة والبلح والبصل والثوم المجفف والبازلاء والباذنجان والعصائر والزيوت النباتية والبطاطا والفول السوداني .

3- تخفيض مستوى أسعار الدخول لبعض المنتجات المصرية .
4- مد مواسم التصدير لبعض السلع الزراعية .

5-مضاعفة حصص التصدير للعديد من السلع الزراعية التصديرية الرئيسية التي تصدرها مصر لعدة مرات كالبطاطس 230% ،والبرتقال 769% والفاصوليا %166 .
6- خفض الرسوم الجمركية التي يفرضها الاتحاد الاوروبى على الكميات الزائدة عن الحصص المعفاة من الرسوم الجمركية "تخفض الى 3% للبطاطس"

7- زيادة حصص التصدير من أغلب الصادرات الزراعية بنسبة 3% سنويا والتفاوض كل ثلاث سنوات لزيادتها .
8- تــتيح الاتــفاقــية مــزيــدا مــن تحــريــر تــجارة الســلع الــزراعــية الــمصنعة عــن طــريــق إلــغاء رســم الــمكون الــصناعــي عــلى بــعض الســلع ،و30% مــن الــمكون الــزراعــي عــلى ســلع أخــرى 

بالإضافة الي الحصول على حصة معفاة تماما من أي رسوم على ألف طن من المربى المصرية .



ثانيا: برامج تحديث الاقتصاد المصري ودعم قدراته :
تــتيح اتــفاقــية الــمشاركــة الــمصريــة-الأوروبــية تــقديــم مــنح لــمساعــدة الاقــتصاد الــمصري تــبلغ 670 مــليون يــورو ،مــنها مــنحة قــيمتها 250 مــليون يــورو 
لتحــديــث قــطاع الــصناعــة الــمصريــة ،إضــافــة الــي تــمويــل بــرامــج إصــلاح قــطاعــي الــصحة 110 مــليون يــورو ،والــتعليم 100 مــليون يــورو ،والــصندوق 

الاجتماعي من أجل التنمية 155 مليون يورو ،وبرنامج تحديث القطاع الخاص 55 مليون يورو .
ثالثا: فى مجال الاستثمار :

تـتيح الاتـفاقـية جـذب مـزيـد مـن الاسـتثمارات الـمباشـرة مـن الاتـحاد الاوروبـى الـي مـصر ،حـيث نـصت الاتـفاقـية عـلى اتـخاذ الإجـراءات الـلازمـة لـتشجيع 
انتقال رؤوس الأموال بين الجانبين وذلك بهدف تشجيع الاستثمار.



اتفاقية الكوميسا
مدة الاتفاقية 

بـــدأت اتـــفاقـــية الـــكومـــيسا كـــمنطقة تـــجارة تـــفضيلية تهـــدف لـــلوصـــول  
لإقـامـة مـنطقة تـجارة حـرة بـين الـدول الأعـضاء لـتتطور لـتصبح اتـحادا 

جمركيا ثم سوقاً مشتركة .

بدء حيز التنفيذ 

وقـــــعت مـــــصر عـــــلى الانـــــضمام إلـــــى اتـــــفاقـــــية الـــــسوق المشـــــتركـــــة للشـــــرق والـــــجنوب  
الأفـريـقي (الـكومـيسا) فـي 29/6/1998 وتـم الـبدء فـي تـطبيق الإعـفاءات الجـمركـية 
عـــلى الـــواردات مـــن بـــاقـــي الـــدول الأعـــضاء اعـــتبارا مـــن 17/2/1999 عـــلى أســـاس 
مــبدأ الــمعامــلة بــالــمثل للســلع الــتي يــصاحــبها شــهادة الــمنشأ مــعتمدة مــن الــجهات 

المعنية بكل دولة.

وقـــــعت 9 دول مـــــن الـــــدول الأعـــــضاء فـــــي الـــــكومـــــيسا بـــــتاريـــــخ 31/10/2000 عـــــلى  
اتــــفاقــــية إنــــشاء مــــنطقة الــــتجارة الحــــرة بــــينها هــــي: ( مــــصر / وكــــينيا / الــــسودان / 
مــــوريــــشيوس / زامــــبيا / زيــــمبابــــوي / جــــيبوتــــي / مــــلاوي / مــــدغــــشقر) ، وإنــــضمت 
إلـيهم روانـدا و بـورونـدي فـى 1/1/2004 حـيث تـقوم تـلك الـدول بـمنح إعـفاء تـام مـن 
الـــرســـوم الجـــمركـــية الـــمقررة عـــلى الـــواردات الـــمتبادلـــة بـــينها شـــريـــطة أن تـــكون تـــلك 

المنتجات مصحوبة بشهادة منشأ الكوميسا.



الموقف الحالي للتخفيضات الجمركية المطبقة في الكوميسا
مـصر ، وكـينيا ، والـسودان ، و مـوريـشيوس ، و زامـبيا ،وزيـمبابـوي ، وجـيبوتـي ، ومـلاوي ، ومـدغـشقر وروانـدا و بـورونـدي تـقوم فـيما 1.

بينها بمنح السلع والمنتجات ذات منشأ الكوميسا إعفاء تاماً من الرسوم الجمركية والرسوم و الضرائب الأخرى ذات الأثر المماثل.
أوغندا وإريتريا و جزر القمر : تطبق تخفيض بنسبة 80% على وارداتها من دول الكوميسا2.
أثيوبيا: تطبق تخفيضاً جمركياً بنسبة 10% من الرسوم الجمركية المقررة على وارداتها من دول الكوميسا.3.
سيشل وجمهورية الكونغو الديمقراطية: لا تقوم بمنح أية تخفيضات جمركية.4.
ســوازيــلانــد: لا تــقوم بتطبيق أيــة إعــفاءات جــمركــية وهــناك مهــلة مــمنوحــة لــها عــلى أســاس أن هــناك دراســات تــقوم بــها حــول آثــار 5.

SACU. انضمامها لاتفاقية منطقة التجارة الحرة في ضوء ارتباطها مع الاتحاد الجمركي لدول الجنوب الأفريقي
قامت أنجولا مؤخراً بتعليق عضويتها في المنظمة.6.
وقعت ليبيا على الانضمام الى الكوميسا خلال أعمال القمة العاشرة لرؤساء دول الكوميسا في يونيو 2005 .7.

الصادرات المصرية المتمتعة بالإعفاء
تـتمتع كـافـة السـلع الـمصريـة الـمصدرة إلـى الـدول الأعـضاء بـإعـفاء تـام مـن كـافـة الـرسـوم الجـمركـية والـرسـوم والـضرائـب الأخـرى ذات 1.

الأثر المماثل وفقا لنسب التخفيضات التي تقرها كل دولة وعلى أساس مبدأ المعاملة بالمثل.
لا يــوجــد اســتثناءات الا لــدولــة الــسودان وكــينيا، ومــوريــشيوس حــيث تــقدمــت الــسودان فــي 23/5/2001 بــقائــمة ســلبية (تــتضمن 58 2.

ســلعة لا يــسمح بــاســتيرادهــا مــن مــصر إلا بــعد ســداد الــرســوم كــامــلة ) . ثــم قــامــت الــسودان فــي 20/7/2003 بــناء عــلى طــلب الــجانــب 
المصري بمراجعة القائمة وتخفيض عدد السلع المدرجة في تلك القائمة وانتهى الموقف على :

قيام السودان بتخفيض الرسوم الجمركية بواقع 30% على بعض السلع وهى:3.

مـراتـب الإسـفنج و شـمع الإضـاءة و الـمواسـير و سـيارات بـكاسـي ومـيني بـص ومـبردات الـماء والـتليفزيـونـات والـتليفونـات و مـفاتـيح 4.
الكهرباء والأبواب وشبابيك الحديدية و الأثاث المنزلي .



احتفاظ السودان ببعض السلع المستثناة من تطبيق الإعفاءات وتتمثل تلك السلع في :1.

الــسكر والــدقيق والــسجائــر والــمياه الــغازيــة والــصلصة والــمربــات والــعصائــر والــبسكويــت والحــلويــات والــطحينة والــزيــوت الــنباتــية 2.
والـصابـون والـغزول الـقطنية والـمنسوجـات الـقطنية والـمنسوجـات المخـلوطـة والـقطن الـطبي والـملابـس الـجاهـزة والـتريـكو والأحـذيـة 
الجـــلديـــة وأحـــذيـــة الـــبلاســـتيك وأحـــذيـــة الـــقماش وأحـــذيـــة الـــسفنجات والـــدهـــانـــات (عـــدا دهـــانـــات الـــسفن والـــسيارات) وأعـــواد الـــثقاب 
والاطـارات (عـدا إطـارات الجـرارات والـمعدات الـزراعـية والـعجلات والـمواتـير والـرافـعات الـشوكـية والآلـيات الـمنفصلة) والـبطاريـات الـسائـلة 
والـجافـة والأكـياس الـبلاسـتيك والـعطور ومسـتحضرات التجـميل وألـواح الـزنـك وأسـياخ التسـليح والـسيارات الـصغيرة والـخوص والـصاج 
والــزوي والــثلاجــات ومــكيفات الــماء وأســلاك الكهــربــاء والــكوابــل وعــلب وصــناديق الــكرتــون والأســمنت والأبــواب والشــبابــيك الخشــبية 

والألومنيوم والأثاث المكتبي.
قـامـت كـينيا مؤخـرا بـفرض تـدابـير حـمائـية عـلى وارداتـها مـن الـسكر لـفترة أربـعة سـنوات (الـحصة الـمقررة الـتي يـسمح بـاسـتيرادهـا 3.

مــعفاة هــي 111 ألــف طــن لــلسكر الــمكرر و 89 ألــف طــن لــلسكر الــخام ) تــنتهي تــلك الــفترة فــي 31/12/2007 . كــما مــدت كــينيا الــعمل 
بـالـتدابـير الحـمائـية عـلى دقيق الـقمح لـمدة سـنة اعـتبارا مـن مـايـو 2005 عـلى أن تـكون هـذه الـتدابـير فـي شـكل حـصص تـعريـفية ( حـصة 

معفاة وفيما زاد عنها يفرض عليه 60 % رسوما جمركية ) .
تـقوم مـوريـشيوس بـاسـتثناء بـعض السـلع مـن الإعـفاء الجـمركـي الـتام ، تـلك السـلع هـي الـمنظفات و الـصابـون و الـدهـانـات و الـفوط 4.

الصحية حيث يتم فرض رسوم عليها بواقع 40% في حين يتم فرض 20% على الحفاضات المستوردة من مصر.



الواردات المصرية المستثناة من الإعفاء الجمركي
تسـري الإعـفاءات الجـمركـية عـلى كـافـة السـلع المسـتوردة مـن جـميع الـدول الأعـضاء و الـتي تـحقق قـيمة مـضافـة تـعادل 45% و لا تـحتفظ مـصر بـأيـة قـوائـم سـلبية 

سوى مع دولة السودان بحيث تتمثل السلع المستثناة في : الحمص والمنسوجات القطنية و المنسوجات المخلوطة والملابس الجاهزة و التريكو.
أهم الصادرات المصرية إلى الدول الأعضاء في الكوميسا

أهم الصادرات المصرية لدول الكوميسا:
مواد البناء مثل الحديد و الصلب، و الأسمنت•
المنتجات الكيماوية و الدوائية و أهمها الورق و الأدوية البشرية.•
الصناعات الغذائية و السكر و الزيوت و الشحوم•
الأرز و الفواكه و الخضراوات•
بعض المنتجات الهندسية.•

أهم الواردات المصرية من الكوميسا
أهم الواردات من دول الكوميسا :

البن والشاي•
التبغ•
الثمار الزيتية السمسم•
الحيوانات الحية•
النحاس•

 



المزايا التي تتيحها الاتفاقية
يــبلغ تــعداد ســكان الــدول الأعــضاء فــي الــكومــيسا 380 مــليون نــسمة وبــالــتالــي تــمثل ســوقــاً رحــبة ومــتنفساً لــلعديــد مــن الــمنتجات 1.

المصرية .
الاسـتفادة مـن الإعـفاءات الـمتبادلـة حـيث أن هـناك إحـدى عشـرة دولـة قـد انـضمت إلـى مـنطقة الـتجارة الحـرة الـتابـعة لـلكومـيسا وتـقوم 2.

تــلك الــدول بــمنح وارداتــها مــن الــدول الأخــرى إعــفاء تــامــاً ، بــالإضــافــة إلــى قــيام مــصر بتطبيق مــبدأ الــمعامــلة بــالــمثل مــع بــاقــي الــدول 
الأعضاء .

يـمكن الاسـتفادة مـن هـيكل واردات الـدول الأعـضاء حـيث تُـقبل تـلك الـدول عـلى اسـتيراد الـعديـد مـن السـلع الـتي تـتمتع مـصر بـميزة عـالـية 3.
فـي إنـتاجـها يـأتـي عـلى رأس تـلك الـقائـمة الأرز والـمواد الـغذائـية و الأدوات الـمنزلـية و الـبصل الـمجفف والـسيرامـيك و الأدوات الـصحية و 

الأدوية ثم إطارات السيارات و منتجات الألومنيوم والحديد والصلب و الغزل و المنسوجات و الأحذية .
يتضح من هيكل إنتاج الدول الأعضاء أنها دولاً تعتمد على تصدير خامات ومواد خام وسلع رئيسية مثل النحاس والبن والشاي 4.

والجلود الخام و الماشية اللحوم و السمسم و الذرة والتبغ وهي سلع هامة يؤثر منحها الإعفاء على رفاهية المستهلك المصري.
الاســـتفادة مـــن الـــمساعـــدات الـــمالـــية الـــتي يـــقدمـــها بـــنك الـــتنمية الأفـــريـــقي وغـــيره مـــن المؤســـسات الـــمالـــية الـــدولـــية فـــي مـــجال تـــنمية 5.

الصادرات إلى دول إفريقيا .
تـنص الـمادة 158 مـن اتـفاقـية الـكومـيسا عـلى تـشجيع الـتعاون فـي مـجالات الاسـتثمار و كـما تـنص الـمادة 164 عـلى تحـريـر الـتجارة 6.

فـي الخـدمـات مـما يـتيح الـفرصـة لـمصر لـتصديـر الـخبرات الـفنية خـاصـة مـع تـفوق مـصر فـي مـجال الـتجارة فـي الخـدمـات وبـالأخـص أعـمال 
المقاولات.

تنص الاتفاقية على إقامة نظام متقدم لتبادل المعلومات داخل الدول الأعضاء.7.

هناك مكاسب أخرى ناجمة عما تضمنه الاتفاق في مجال التعاون الصناعي والزراعي وكذا في مجال النقل والمواصلات.8.



اتفـاقية الميركسور
جــــــمهوريــــــة الأرجــــــنتين، وجــــــمهوريــــــة الــــــبرازيــــــل  

الــــفيدرالــــية، وجــــمهوريــــة بــــاراجــــواي، وجــــمهوريــــة 
اوروجواى، وجمهورية مصر العربية:

- رغـــبة مـــنهم فـــي إرســـاء قـــواعـــد مســـتقبلية واضـــحة ودائـــمة  
لتعزيز تنمية التجارة والاستثمارات المتبادلة

- وتـأكيـدا عـلى التـزامـاتـهم بتـعزيـز نـظم التـجارة الـدوليـة طبـقا  
لقواعد منظمة التجارة العالمية .

- وإقــرارا بــان اتــفاقــيات الــتجارة الحــرة تــساهــم فــي تــوســيع  
الــــــتجارة الــــــعالــــــمية، وتــــــعظيم الاســــــتقرار الــــــعالــــــمي وبــــــشكل 

خاص في تنمية علاقات أوثق بين شعوبهم .



- أخذا في الاعتبار أن عملية التكامل الاقتصادي لا تشمل فقط تحرير تدريجي ومتبادل للتجارة بل أيضا إنشاء تعاون اقتصادي أشمل.
تتفق على ما يلـي:

مادة (1)
لأغراض هذه الاتفاقية، "الأطراف المتعاقدة" هم كل من الميركسور وجمهورية مصر العربية.

"الأطراف الموقعة" هي جمهورية الأرجنتين، وجمهورية البرازيل الفيدرالية، وجمهورية باراجواي، وجمهورية اوروجواى، وجمهورية مصر العربية.
مادة (2)

هــدف هــذا الاتــفاق الاطــارى هــو تــقويــة الــعلاقــات بــين الأطــراف الــمتعاقــدة، لــتعزيــز الــتوســع فــي الــتجارة ولــتوفــير شــروط وآلــيات الــتفاوض لإقــامــة مــنطقة تــجارة حــرة تــوافــقا مــع قــواعــد 
وضوابط منظمة التجارة العالمية.

مادة (3)
كخــطوة أولــى نــحو الهــدف الــمشار إلــيه فــي الــمادة(2)، تــتفق الأطــراف الــمتعاقــدة عــلى إبــرام اتــفاق تــفضيلي محــدود، يهــدف إلــى زيــادة تــدفــقات الــتجارة الــثنائــية مــن خــلال مــنح الــنفاذ 

الفعال إلى أسواقهم بتقديم مزايا متبادلة.
تتفق الأطراف المتعاقدة على إجراء مفاوضات دورية بهدف توسيع نطاق الاتفاق التفضيلي المحدود.

مادة (4)
تـوافـق الأطـراف الـمتعاقـدة عـلى إنـشاء لـجنة تـفاوض. يـكون أعـضاؤهـا عـن الـميركـسور هـم مجـموعـة الـسوق المشـتركـة أو مـمثليها. وعـن جـمهوريـة مـصر الـعربـية وزارة الـتجارة الـخارجـية 

أو ممثليها. ولتحقيق الهدف المحدد في المادة (2)، تشكل لجنة المفاوضات برنامج عمل للمفاوضات.
وتجتمع لجنة التفاوض كلما اتفقت الأطراف المتعاقدة على ذلك.

مادة (5)
تعمل لجنة المفاوضات كأداة لتحقيق:

أ)-تبادل المعلومات عن التعريفة الجمركية التي يطبقها كل طرف على التجارة الثنائية والتجارة مع الأطراف الأخرى وكذلك عن سياساتهم التجارية.
ب)-تــبادل الــمعلومــات بــشأن: الــنفاذ إلــى الأســواق, الإجــراءات الجــمركــية وغــير الجــمركــية, إجــراءات الــصحة والــصحة الــنباتــية, الــمواصــفات الــفنية, قــواعــد الــمنشأ, الإجــراءات الــوقــائــية, 

مكافحة الإغراق والإجراءات التعويضية, والنظم الجمركية الخاصة وتسوية المنازعات ضمن مسائل أخرى.
ج)-تحديد واقتراح إجراءات تحقيق الأهداف المحددة في المادة (3), بما في ذلك المتعلقة بتسهيل التجارة.



د)-وضع معايير للتفاوض على منطقة تجارة حرة بين تجمع الميركسور و جمهورية مصر العربية.
هـ)-التفاوض بشأن اتفاق لإقامة منطقة تجارة حرة بين تجمع الميركسور وجمهورية مصر العربية طبقا للمعايير المتفق عليها.

و)-تنفيذ المهام الأخرى التي تحددها الأطراف المتعاقدة.
مادة (6)

ومـــن أجـــل تـــوســـيع الـــمعرفـــة الـــمتبادلـــة عـــن فـــرص الـــتجارة والاســـتثمار لـــكلا الـــطرفـــين، تـــقوم الأطـــراف الـــمتعاقـــدة بـــزيـــادة أنشـــطة تـــنمية الـــتجارة مـــثل إقـــامـــة الحـــلقات الـــنقاشـــية, الـــبعثات 
التجارية, المعارض، الندوات، والأسواق.

مادة (7)
تـعمل الأطـراف الـمتعاقـدة عـلى تـعزيـز تـنمية الأنشـطة المشـتركـة والـتي تهـدف إلـى تـنفيذ مشـروعـات الـتعاون فـي الـمجالات الـزراعـية والـصناعـية ضـمن مـجالات أخـرى مـن خـلال تـبادل 

المعلومات, برامج التدريب, والبعثات الفنية.
مادة (8)

تعمل الأطراف المتعاقدة على زيادة توسيع وتنويع تجارة الخدمات فيما بينهم بالطريقة التي تحددها لجنة التفاوض وطبقا للاتفاقية العامة للتجارة في الخدمات (جاتس).
مادة (9)

تـوافـق الأطـراف الـمتعاقـدة عـلى الـتعاون فـي تـنمية عـلاقـات أوثـق بـين مـؤسـساتـها الـمعنية فـي مـجالات صـحة الـنبات والـحيوان, الـمواصـفات الـقياسـية, سـلامـة الـغذاء, الاعـتراف الـمتبادل 
بإجراءات الصحة والصحة النباتية، من خلال الاتفاقات المتعلقة بهذه الموضوعات طبقا للمعايير الدولية ذات الصلة.

مادة (10)
1-يدخل هذا الاتفاق حيز النفاذ بعد مرور ثلاثين يوما من قيام الأطراف المتعاقدة رسميا بالإخطار، كتابة وعبر القنوات الدبلوماسية بإكمال الإجراءات الداخلية اللازمة.

2-يسـرى هـذا الاتـفاق لـمدة ثـلاث سـنوات، ويجـدد تـلقائـيا مـا لـم يـقرر احـد الأطـراف الـمتعاقـدة الـتقدم بـإخـطار كـتابـي عـبر الـقنوات الـدبـلومـاسـية عـدم تجـديـده. ويـجب أن يتخـذ هـذا الـقرار 
قبل ثلاثين يوما من انقضاء مدة الثلاث سنوات. وينتهي العمل بالاتفاقية بعد ستة أشهر من تاريخ الإخطار.
3-لأغراض المادة (10) فقرة 1, تكون حكومة باراجواي هي جهة إيداع هذه الاتفاقية من جانب الميركسور.

4-وللوفاء بوظائف الإيداع المقررة في المادة (10) فقرة 3، تقوم حكومة باراجواي بإخطار باقي الدول أعضاء المريكسور بتاريخ دخول هذا الاتفاق حيز النفاذ.
مادة (11)

يمكن تعديل هذه الاتفاقية بموافقة الأطراف المتعاقدة عن طريق تبادل الإخطارات عبر القنوات الدبلوماسية.
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4- الممیزات والحوافز التي تمنحھا الحكومة المصریة للمصدرین 











الجزء الرابع :التسويق التصديرى 
(Incoterms) 6- المصطلحات التجاریة العالمیة

 قاموس المصطلحات  

اھم المصطلحات:  

Bill of Lading بولیصة الشحن  

Airway Bill بولیصة الشحن الجوي  

Free On Board (FOB) تسلیم على ظھر السفینة  

Cost Insurance and Freight CIF كلفة تأمین وشحن  

Ex-Works or EX-Factory (EXW) التسلیم في موقع البائع 

mmgconsultant.com

https://www.goeic.gov.eg/ar/glossary/default/index/l/I/catId
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Deliver DutyPaid (DDP)التسلیم والرسوم مدفوعة إلى مكان الوصول المعین 

Quotas الحصص - الكوتا 

 Demurrageبدل أعطال حاویات 

  

Storage Fees رسوم أرضیة رسوم تخزین 

Customs Duties رسوم جمركیة 

Certificate of Origin شھادة منشأ 

Pro-Forma Invoice فاتورة أولیة 

Commercial Invoice فاتورة تجاریة 

Tariff Book كتاب التعرفة الجمركیة 

Customs Declaration Form (CDF) نموذج بیان جمركي 

Label بطاقة البضاعة - بیان الصنف  
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7- التسویق الإلكتروني 



مراجع اھم المواقع الإلكترونیة  

مصر 

الفرص الاستیرادیة والتصدیریة بالغرفة التجاریة 

الھیئة العامة للرقابة على الصادرات والواردات 

المجلس التصدیري للحاصلات الزراعیة 

الھیئة القومیة لسلامة الغذاء 

الجمارك المصریة 

التمثیل التجاري المصري 

أكبر منصة دولیة لمصادر معاملات الشركات 

1 دلیل شركات تصدیر الحاصلات الزراعیة بالتفصیل 

دلیل لشركات التصدیر (المنافسین في مصر) 

دلیل شركات تصدیر الحاصلات الزراعیة 2023 

 قواعد تصدیر الحاصلات الزراعیة من مصر 

السعودیة 

دلیل لشركات الشحن والاستیراد والتصدیر بالسعودیة 

الصادرات السعودیھ 

ھیئھ الزكاة والضریبة والجمارك في السعودیة 

إحصائیات السعودیة 

انجترا 

الباحث عن المستوردین والمصدرین - محرك بحث المستوردین 

قاموس المصطلحات 

الاستیراد والتصدیر 
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http://www.cairochamber.org.eg/chances.aspx
https://www.goeic.gov.eg/ar/organizationalChart/default/chart/m/4-53
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https://mosader.com/ar/%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%B1%D9%83%D8%A7%D8%AA-%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1-%D8%A7%D9%84%D8%AD%D8%A7%D8%B5%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D8%B2%D8%B1%D8%A7%D8%B9%D9%8A%D8%A9/#dlyl_shrkat_tsdyr_alhaslat_alzrayt_baltfsyl
https://mosader.com/ar/%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%B1%D9%83%D8%A7%D8%AA-%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1-%D8%A7%D9%84%D8%AD%D8%A7%D8%B5%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D8%B2%D8%B1%D8%A7%D8%B9%D9%8A%D8%A9/#dlyl_shrkat_tsdyr_alhaslat_alzrayt_baltfsyl
https://small-projects.org/%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%B1%D9%83%D8%A7%D8%AA-%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1-%D8%A7%D9%84%D8%AD%D8%A7%D8%B5%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D8%B2%D8%B1%D8%A7%D8%B9%D9%8A%D8%A9/
https://small-projects.org/%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%B1%D9%83%D8%A7%D8%AA-%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1-%D8%A7%D9%84%D8%AD%D8%A7%D8%B5%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D8%B2%D8%B1%D8%A7%D8%B9%D9%8A%D8%A9/
https://mosader.com/ar/%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%B1%D9%83%D8%A7%D8%AA-%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1-%D8%A7%D9%84%D8%AD%D8%A7%D8%B5%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D8%B2%D8%B1%D8%A7%D8%B9%D9%8A%D8%A9/#qwad_tsdyr_alhaslat_alzrayt_mn_msr
https://mosader.com/ar/%D8%AF%D9%84%D9%8A%D9%84-%D8%B4%D8%B1%D9%83%D8%A7%D8%AA-%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1-%D8%A7%D9%84%D8%AD%D8%A7%D8%B5%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D8%B2%D8%B1%D8%A7%D8%B9%D9%8A%D8%A9/#qwad_tsdyr_alhaslat_alzrayt_mn_msr
https://www.findsaudi.com/ar/Cat/391/%D8%A7%D8%B3%D8%AA%D9%8A%D8%B1%D8%A7%D8%AF_%D8%AA%D8%B5%D8%AF%D9%8A%D8%B1_%D9%88%D9%83%D8%A7%D9%84%D8%A7%D8%AA.aspx
https://www.saudiexports.sa/ar/pages/default.aspx
https://www.saudiexports.sa/ar/pages/default.aspx
https://zatca.gov.sa/ar/pages/default.aspx
https://www.stats.gov.sa/ar/214
https://www.tradeatlas.com/en
https://www.goeic.gov.eg/ar/glossary/default/index/l/I/catId
http://www.sooqmasr.net/
http://mmgconsultant.com
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* خدمات اخرى نقدمھا  
خطط الادارة والتسویق •

تأسیس اوراق الشركة  •

اختیار المقر الامثل  •

تصمیم الموقع الإلكتروني  •

تصمیم صفحات التواصل الاجتماعي  •

اداره الموقع الإلكتروني وصفحات التواصل الاجتماعي  •

تصویر واخراج فیدیوھات اعلانیھ داخل وخارج مصر •

استخراج شھادات الجودة  •

الادارة والتوظیف وھیكلة التوظیف •

•CRM البرمجة الاداریة


